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Porzadek obrad:

1. Informacja o aktualnym stanie promowania, finansowania i ubezpieczen polskiego
sektora rolno-spozywczego w eksporcie i1 kooperacji na rynkach wschodnich.
2. Sprawy rozne.

Zapis stenograficzny jest tekstem nieautoryzowanym.



(Poczqtek posiedzenia o godzinie 16 minut 00)

(Posiedzeniu przewodniczy przewodniczqcy Jerzy Pieniqzek)

Przewodniczacy Jerzy Pieniagzek:

Serdecznie witam wszystkich na posiedzeniu senackiej Komisji Rolnictwa
1 Rozwoju Wsi.

Jest ono poswigcone nietypowemu jak na t¢ komisj¢ tematowi. Chodzi jednak
o podstawe dochodowosci polskich rolnikéw 1 otoczenia rolnictwa w przededniu dyskus;ji
nad ostatecznymi warunkami wejscia Polski do Unii Europejskiej. Temat brzmi: ,,Aktualny
stan promowania, finansowania i ubezpieczen polskiego sektora rolno-spozywczego
w eksporcie 1 kooperacji na rynkach wschodnich”. Drugi punkt posiedzenia to sprawy rozne.

W zwiazku z tym, ze mamy na sali grono, ktére po raz pierwszy uczestniczy
w naszym posiedzeniu, chcialbym, Szanowni Panstwo, serdecznie was powita¢ i jed-
noczesnie prosi¢ o przedstawienie si¢, abyscie wzajemnie si¢ poznali — miatem okazj¢
juz to uczyni¢ — po to, zebysmy wiedzieli, w jakim sktadzie obradujemy.

Chcialbym przedstawi¢ tym osobom, ktore go nie znaja, wiceprzewodniczacego
naszej komisji, pana Stawomira Izdebskiego z Samoobrony. Wsrdd nas jest takze se-
nator Anulewicz, ktérego serdecznie witam. Za chwilg bedzie jeszcze senator Bartos,
ktory specjalizuje si¢ w tej dziedzinie. Z naszej strony w posiedzeniu komisji uczestni-
czy réwniez pani sekretarz Joanna Kowalska, ktéra przygotowywala nasze obrady,
i pani Rudzinska, ktora panstwa obstuguje.

Jezeli mozna, to chciatbym kolejno prosi¢ panstwa o przedstawienie sig.

Prosz¢ bardzo.

Doradca Prezesa Zarzadu Banku Gospodarki Zywno$ciowej
Marek Ociepka:

Marek Ociepka, doradca prezesa Banku Gospodarki Zywnosciowe;.

Przewodniczacy Jerzy Pieniagzek:

Prosze bardzo.

Dyrektor Departamentu Bankowosci Korporacyjnej
w Banku Gospodarki Zywnosciowej
Ewa Miklaszewicz:

Ewa Miktaszewicz, dyrektor Departamentu Bankowosci Korporacyjnej w BGZ SA.
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Przewodniczacy Jerzy Pieniazek:

Prosze.

Glowny Specjalista w Krajowej Radzie 1zb Rolniczych
Jolanta Dropia:

Jolanta Dropia, reprezentuje biuro Krajowej Rady Izb Rolniczych.

Dyrektor Departamentu Bankowos$ci Malych i Srednich Przedsi¢biorstw
w Powszechnej Kasie Oszcze¢dnosci Banku Polskim SA
Andrzej Nowak:

Andrzej Nowak, dyrektor Departamentu Bankowosci Matych i Srednich Przed-
sicbiorstw w PKO BP SA.

Zastepca Dyrektora Departamentu Stosunkow Gospodarczych z Zagranica
w Ministerstwie Gospodarki
Stawomir Tarnowski:

Stawomir Tarnowski, Ministerstwo Gospodarki, Departament Stosunkow Go-
spodarczych z Zagranica.

Zastepca Dyrektora Departamentu Promocji Gospodarczej
w Ministerstwie Gospodarki
Cezariusz Kwaterski:

Cezariusz Kwaterski, wicedyrektor Departamentu Promocji Gospodarczej, row-
niez Ministerstwo Gospodarki.

Przewodniczacy Jerzy Pieniazek:

Dzigkuje.
Prosimy dale;j.

Doradca Prezesa Zwiazku Bankow Polskich
Pawel Pniewski:

Pawet Pniewski, doradca prezesa. Reprezentuje Zwiazek Bankow Polskich.
Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:
Dzigkuje.

Prezes Biura Promocji Zagranicznej Expo
Alicja Gorska:

Alicja Gorska, prezes Biura Promocji Zagranicznej Expo.
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Przewodniczacy Jerzy Pieniagzek:

Dzigkuje.

Dyrektor Departamentu Zagranicznego
w Banku Gospodarstwa Krajowego
Marianna Rudolf:

Marianna Rudolf, dyrektor Departamentu Zagranicznego w Banku Gospodar-

stwa Krajowego.

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Dzigkuje bardzo.

Prezes Zarzadu Banku Gospodarstwa Krajowego
Ryszard Pazura:

Ryszard Pazura, jestem jej prezesem. (Wesotos¢ na sali)

Przewodniczacy Jerzy Pieniazek:

Dzigkuje bardzo.

Dyrektor Generalny Zwigzku Bankow Polskich
Krzysztof Pietraszkiewicz:

Krzysztof Pietraszkiewicz, Zwiazek Bankéw Polskich.

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Dzigkuje, Panie Dyrektorze.

Wiceprezes Zarzadu Korporacji Ubezpieczen Kredytéow Eksportowych
Malgorzata Rutkowska:

Malgorzata Rutkowska, Korporacja Ubezpieczen Kredytéw Eksportowych, wi-

ceprezes zarzadu.

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Dzigkuje.

Prezes Zarzadu Korporacji Ubezpieczen Kredytow Eksportowych
Janusz Rychlak:

Janusz Rychlak, réwniez korporacja, prezes.
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Przewodniczacy Jerzy Pieniazek:

Dzigkuje bardzo.

Wicedyrektor Departamentu Instytucji Finansowych w BRE Banku
Franciszek Krok:

Franciszek Krok, BRE Bank.

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Dzigkuje¢ bardzo.

Zaste¢pca Prezesa Agencji Rynku Rolnego
Marek Kozikowski:

Marek Kozikowski, wiceprezes Agencji Rynku Rolnego.

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Dzigkuje.

Dyrektor Biura Administrowania Obrotem Towarowym z Zagranica
w Agencji Rynku Rolnego
Pawel Budynek:

Pawet Budynek, dyrektor Biura Administrowania Obrotem Towarowym z Za-
granica w Agencji Rynku Rolnego.

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Dzigkuje¢ bardzo.

Dyrektor Departamentu Przetworstwa i Rynkow Rolnych
w Ministerstwie Rolnictwa i Rozwoju Wsi
Bogumila Kasperowicz:

Bogumita Kasperowicz, Ministerstwo Rolnictwa i Rozwoju Wsi.

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Dzigkuje.

Prezes Zarzadu Krajowego Zwiazku Spoéldzielni Mleczarskich
Stanistaw Michalski:

Stanistaw Michalski, prezes zarzadu, Krajowy Zwiazek Spoédtdzielni Mle-
czarskich.
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Przewodniczacy Jerzy Pieniagzek:

Dzigkuje.
Prosimy bardzo.

Przewodniczacy Wielkiej Kapituly
Zwigzku Polskiego Przemystu, Handlu i Finansow
Roman Mlyniec:

Roman Mtyniec, reprezentuj¢ Zwiazek Polskiego Przemystu, Handlu 1 Finanséw.

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Dzigkuje bardzo.

Dyrektor Zespolu Finansowego
w Agencji Restrukturyzacji i Modernizacji Rolnictwa
Tadeusz Lukasik:

Tadeusz Lukasik, dyrektor Zespotu Finansowego w Agencji Restrukturyzacji
1 Modernizacji Rolnictwa.

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Dzigkuje bardzo.

Witamy takze pana ministra Czestawa Siekierskiego. Prosimy blizej, Panie Mi-
nistrze. Jak pan siadzie tutaj, to szybko pan nie wyjdzie. (Wesolos¢ na sali)

Szanowni Panstwo, jezeli mozna, to chcialbym, aby$my rozpoczeli obrady.

Weczesniej chcialbym poinformowac, ze protokoét dziewiatego posiedzenia ko-
misji znajduje si¢ w sekretariacie komisji. Jezeli nikt z panstwa senatorow nie zglosi do
niego zastrzezen do czasu nastgpnego posiedzenia, to zostanie on zatwierdzony zgod-
nie z Regulaminem Senatu. Taka formutke jestem zobowiazany powiedzie¢ na poczat-
ku posiedzenia.

Jednoczesnie chce panstwa poinformowaé, ze w Ministerstwie Rolnictwa
i Rozwoju Wsi prowadzone sa prace legislacyjne na temat ustawy o organizacji rynku
rolnego, ustawy o pomocy strukturalnej w rybotowstwie, ustawy o zmianie ustawy
o ochronie zwierzat oraz ustawy o produkcji i badaniu napojow spirytusowych. Przygo-
towywana jest takze ustawa o organizacji rynku przetworéw owocowych 1 warzywnych,
a takze o obrocie nieruchomo$ciami rolnymi, czyli — mozna rzec — o ziemi. Informuj¢
o tym, zebyscie panstwo wiedzieli, w jakim stadium prac legislacyjnych jestesmy.

Jako Komisja Rolnictwa 1 Rozwoju Wsi przygotowujemy si¢ do konferencji na
temat ,,Rola samorzadu terytorialnego 1 rolniczego w procesie integracji polskiej wsi
i rolnictwa z Unia Europejska”, ktora odbedzie si¢ za tydzien, ale o tych sprawach po-
wie pozniej pani sekretarz.

Szanowni Panstwo, w zwiazku z tym, ze poszczeg6lne ministerstwa, to znaczy
Ministerstwo Rolnictwa 1 Rozwoju Wsi oraz Ministerstwo Gospodarki, KUKE, banki
iagencje przedstawily nam bardzo bogaty material dotyczacy, méwiac generalnie,
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mozliwo$ci odbudowy stosunkow gospodarczych ze Wschodem w zakresie promowa-
nia, finansowania i ubezpieczania polskiego sektora rolno-spozywczego, wypada po-
wiedzie¢ parg stow, dlaczego nasza komisja zajmuje si¢ tym tematem. Uznali$my, ze
ministerstwo ma dominujaca role, jesli chodzi o nowe akty legislacyjne, o polityke rol-
na, a my winni§my wspiera¢ te kierunki, ktore sa na pograniczu, wiaza si¢ z kwestiami
finansowymi, z Ministerstwem Rolnictwa 1 Rozwoju Wsi, Ministerstwem Gospodarki
oraz z szeroko pojetymi zmianami legislacyjnymi.

Wielu spos$réd panstwa bylo w wojewddztwie 16dzkim na rynku hurtowym
w Ksawerowie, ktory — mamy nadzieje — uda nam si¢ wspolnie uratowac, jak rowniez
w zaglebiu rolno-spozywczym w ziemi wielunskiej, gdzie rozmawiali§my na temat
mozliwos$ci powrotu gospodarczego z naszymi towarami rolno-spozywczymi na
Wschod. Jak panstwo pamigtacie, powstal wtedy pomyst, aby spotkac si¢ w wezszym
gronie fachowcow — tak jak dzisiaj — i zacza¢ monitorowac stan rzeczy, jezeli chodzi
o dzisiejsza sytuacje w zakresie eksportu, czyli promowania, finansowania i ubezpie-
czania polskiego sektora rolno-spozywczego.

Mozemy zajac si¢ dzisiaj waskim zakresem, jakim jest sektor rolno-spozywczy,
ale nie ukrywajmy, ze mozna te wszystkie sprawy traktowa¢ o wiele szerzej i przetozy¢
na inne sektory gospodarki. Materialy, ktore panstwo zechcieliscie nam przygotowac
iza ktore dzigkuje, sa bardzo powazne. Przegladalem je z wiceprzewodniczacym
1uznaliSmy, ze wiele z nich moze by¢ podstawa debaty senackiej na temat tego, co
zwie si¢ mozliwo$cia powrotu gospodarczego Polski na Wschdd. Zostana one takze
przekazane Komisji Gospodarki 1 Finansow Publicznych — osobiscie zainteresowat si¢
tym senator Jerzy Markowski — abySmy mogli wspdlnie zastanowi¢ sig, jak wesprzec
dziatania rzadu. Chodzi mi o zmiany ustaw w ramach pakietu ,,Przede wszystkim
przedsigbiorczo$¢” oraz innych programoéw zwiazanych z nowym podejsciem i doty-
czacych cho¢by kodeksu pracy czy rozwoju przedsigbiorczosci.

Chcialbym dzisiejsze spotkanie, Szanowni Panstwo, traktowaé jako pierwsze,
ktore wskaze element monitoringu 1 pozwoli wyciagna¢ wnioski. Jednocze$nie po-
zwolg sobie przekaza¢ materialy zbiorcze wraz z wnioskami uczestnikom konferencji,
ktora odbedzie si¢ za tydzien oraz do naszych biur legislacyjnych. Trzeba bowiem za-
stanowi¢ sig, jak je wykorzysta¢ w dziataniach legislacyjnych podejmowanych przez
parlament.

Informuje¢ rowniez, ze przygotowujemy si¢ do kolejnego wyjazdowego posie-
dzenia komisji, ktore odbedzie si¢ w maju. Pojedziemy do ziemi olsztynskiej, na War-
mi¢ 1 Mazury, przekroczymy takze granicg. Chcieliby$my skonfrontowaé wiele kwe-
stii, ktére nam zapisaliscie, z praktycznymi mozliwosciami na polskim pograniczu.
Chcielibysmy, zeby razem z nami pojechala czgs¢ z was, te osoby, ktore beda dyspo-
nowa¢ czasem i mozliwo$ciami.

Proszg potraktowac nasze dzisiejsze posiedzenie jako probg pewnego bilansu
1 otwarcie furtki, rozpoczecie dyskusji nad kwestiami zwigzanymi z mozliwoscia
zmian legislacyjnych.

Pozwolilem sobie, przygotowujac si¢ do posiedzenia, poprosi¢ o materialy
z Ministerstwa Gospodarki pochodzace ze starych czasdéw, a zwiazane z pewnymi
projektami opracowanymi jeszcze przez wiceministra Hatadaja, jak réwniez o mate-
riaty z lat 1993—-1997 z Ministerstwa Rolnictwa i Rozwoju Wsi, ktore rowniez mialo
pewne propozycje. Szanowni Panstwo, mam takze przed soba wykaz materialéw doty-
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czacych pewnych barier zwiazanych z kwestiami nowoczesnego systemu finansowania
1 wspierania eksportu, przede wszystkim na rynki wschodnie. Z naszych materiatow
wynika, ze po pierwsze, jest to finansowanie kredytow eksportowych, po drugie, ubez-
pieczenia 1 gwarancje dla kredytéw, po trzecie, doptaty do oprocentowania 1 stabiliza-
cja stop procentowych kredytow eksportowych i po czwarte, gwarancje panstwa dla
kredytow przeznaczonych na zakup materiatow i komponentéw do produkcji ekspor-
towej. Sa to glowne cztery elementy, z ktorymi mamy dzisiaj do czynienia, wyszcze-
gblnione w otrzymanych materiatach.

Nie chce, Szanowni Panstwo, zeby$Smy dzisiaj wracali do przesztosci i przypomi-
nali, jak wygladat eksport w minionych latach. We wszystkich materiatach zapisaliscie, ze
lata ubiegte byly dla nas niekorzystne. Powody wszyscy znamy: zatamanie rynku rosyj-
skiego, ale takze przymknigcie gospodarcze granicy polskiej ze Wschodem z innych, po-
litycznych 1 wizowych wzgledow — za szybkie przygotowanie si¢ w tym zakresie do wej-
Scia do Unii Europejskiej — jak réwniez kwestie zwigzane z umocnieniem si¢ w ostatnich
latach gospodarki rosyjskiej i bytych panstw Zwiazku Radzieckiego, ktore odbudowuja
swo0j potencjat gospodarczy. Jak na tym tle mozemy poprzez zmiany legislacyjne, moder-
nizacj¢ dziatan KUKE, rozszerzenie dziatan bankow i przeniesienie nowoczesnych roz-
wiazan finansowych z Unii Europejskiej 1 z Ameryki zacza¢ intensyfikowa¢ obroty go-
spodarcze ze Wschodem? — to pytanie, ktdre nas dzisiaj bardzo interesuje.

Mam prosbe, abySmy nie traktowali tej sprawy historycznie, nie zajmowali si¢
stanem, jaki jest za nami, tylko poprosili przedstawiciela Ministerstwa Gospodarki, zeby
zechcial wprowadzi¢ nas w temat dotyczacy przede wszystkim promoc;ji i naszych dzia-
tah zwiazanych z odbudowa stosunkéw gospodarczych ze Wschodem. Ministerstwo od-
grywa bowiem dominujaca role w skali polskiej gospodarki, jezeli chodzi o pewien prio-
rytet dzialan. Pdzniej poprositbym przedstawiciela Ministerstwa Rolnictwa i Rozwoju
Wsi o uzupehienie tej kwestii, a nastepnie chcialbym prosi¢ o wypowiedzi uczestnicza-
cych w naszym posiedzeniu przedstawicieli poszczegdlnych jednostek, czyli przede
wszystkim KUKE 1 bankow — o wypowiedz poprosze rowniez pana Krzysztofa Pietrasz-
kiewicza — aby zechcieli podzieli¢ si¢ bogatymi wnioskami, ktore zostaly zaprezentowa-
ne w materiatach. Bytaby to kanwa naszej wstepnej dyskusji.

Czy jest zgoda na taka procedure? Nie ma zadnych uwag, wigc rozumiem, ze
moja propozycja zostata przyjeta. Prosz¢ zatem pana dyrektora z Ministerstwa Gospo-
darki, zeby zechciat wprowadzi¢ nas w temat.

Prosimy bardzo.

Zastegpca Dyrektora Departamentu Promocji Gospodarczej
w Ministerstwie Gospodarki
Cezariusz Kwaterski:

Dzigkuje¢ bardzo.

Panie Przewodniczacy! Szanowni Panstwo!

Moze pokroétce nawiaze do tego, co juz powiedzial pan przewodniczacy. Bedzie
to pewne uzupetnienie 1 nawiazanie do materiatu, ktory przekazali$my. Nie chciatlbym
panstwa zadrgcza¢ cyframi i liczbami, ktore znajduja si¢ w materiale i do ktorych zaw-
sze mozna wroci¢. Chciatbym jednak krétko scharakteryzowaé podstawowe obszary
dzialalnosci Ministerstwa Gospodarki w zakresie wspierania i promocji eksportu.
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Oczywiscie tak zwane rynki wschodnie, czyli rynki krajow bylego ZSRR obok krajow
Unii Europejskiej od kilku lat stanowity podstawowy obszar zainteresowania.

Jak panstwo doskonale wiecie, w budzecie Ministerstwa Gospodarki, a wtasci-
wie ministra gospodarki jako dysponenta konkretnej czg$ci budzetowej, znajduja si¢
srodki przeznaczone na tak zwana promocj¢ eksportu. Tak to zostalo okreslone
w ustawie budzetowej. W rzadowym projekcie budzetu na rok 2002 wielko$¢ tych
srodkéw zostala utrzymana na poziomie wykonania 2001 r. Rok 2001 wydawat si¢ by¢
pod tym wzgledem zdecydowanie lepszy od roku 2000, ale nastapita dosy¢ znaczna
blokada $rodkow w miesiacach wakacyjnych, doktadnie w lipcu i sierpniu. Zmniejszo-
no wowczas przyznane na poczatku roku srodki o blisko 28 milionéw zi.

Reasumujac, chciatbym powiedzie¢, ze jezeli chodzi o fundusz promocji eks-
portu pozostajacy w dyspozycji ministra gospodarki, to w roku 2002 mozemy méwic
o kwocie okoto 63 milionéw zt. Porownania migdzynarodowe, to znaczy zardéwno po-
roOwnania z krajami bedacymi naszymi najblizszymi sasiadami w regionie Europy
Srodkowowschodniej, jak i z krajami Organizacji Wspotpracy Gospodarczej i Rozwoju
czy Unii Europejskiej, generalnie rzecz biorac, nie maja sensu, poniewaz po prostu nie
prowadza do zadnych wnioskow. W przeliczeniu na jednego mieszkanca jesteSmy da-
leko, daleko w tyle, nawet w poréwnaniu z takimi krajami, jak Wegry czy Czechy.
Kwota, ktéra dysponujemy, nie daje niestety zbytnich mozliwos$ci rozszerzania i inten-
syfikowania dziatalno$ci promocyjnej 1 wspierajacej eksport. Niemniej jednak w jej
ramach realizowane czy tez finansowo, wymiernie wspierane sa nast¢pujace przedsieg-
wzigcia. Po pierwsze, dofinansowywany jest udzial w zagranicznych imprezach targo-
wo-wystawienniczych. Imprez wspieranych finansowo przez ministra gospodarki
z roku na rok jest coraz wigcej. Doktadne dane dotyczace grup imprez, jak rowniez ich
struktury geograficznej — potozyliSmy nacisk na obszar geograficzny bedacy przed-
miotem zainteresowania dzisiejszego posiedzenia — macie panstwo w materiatach.
Chcialbym tylko podkresli¢, iz w 2002 r. systemem refundacji czgsci kosztow imprez
targowo-wystawienniczych odbywajacych si¢ poza granicami naszego kraju objgto
okolo dwiescie dziewigcdziesiat targdw 1 wystaw. Jest to mniej wigcej o pigcdziesiat
wigcej niz w roku 2001. Ta forma wspierania 1 promocji eksportu cieszy si¢ wsrod
przedsigbiorcoéw, producentow i eksporteréw najwigkszym zainteresowaniem, co wy-
nika z naszego dos§wiadczenia 1 z badan ankietowych, ktore prowadzimy sami 1 ktore
prowadza na nasze zlecenie instytucje niezalezne. Dla panstwa informacji powiem, ze
w roku 2001 na dofinansowanie udziatu polskich przedsigbiorstw w zagranicznych
targach i wystawach przeznaczono okoto 25 milionow zi.

Poza targami 1 wystawami minister gospodarki dofinansowuje — chodzi
o cze$¢ kosztow — wyjazdy polskich przedsigbiorstw na tak zwane misje gospodar-
cze za granicg. W roku ubiegltym nastapit zdecydowany wzrost liczby misji, ktore
zostaty objete dofinansowaniem, bo wsparto okoto stu misji wyjazdowych. Dla po-
rownania powiem, ze w roku 2000 odbylo si¢ tylko dwadzie$cia siedem misji.
Praktycznie ponad 1/3 misji objgtych dofinansowaniem ministra gospodarki byla
skierowana do krajow bylego ZSRR, najwigcej na Ukraing, potem na Litwe, do Ro-
sji 1 na Biatorus.

Kolejny obszar dziatania ministra gospodarki w zakresie promocji 1 wspierania
eksportu to dzialalno$¢ publikacyjna i wydawnicza. Ministerstwo Gospodarki wydaje
wlasne publikacje dotyczace tematow szeroko rozumianej wspOtpracy gospodarczej
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z zagranica, jak rowniez dofinansowuje inicjatywy podejmowane w tym zakresie za-
roOwno przez organizacje samorzadu gospodarczego, jak i podmioty prywatne. Trady-
cyjnie z funduszy ministra gospodarki od kilku lat utrzymywane jest Centrum Informa-
cji Rynkowej Handlu Zagranicznego Instytutu Koniunktur 1 Cen Handlu Zagraniczne-
go, a takze baza danych gromadzaca r6znego rodzaju informacje o przedsigbiorstwach,
producentach i1 eksporterach, ktoérzy poszukuja kontaktow i mozliwosci wspotpracy
zaréwno handlowej, jak i przemystowe;.

Kolejnym obszarem dzialalno$ci ministerstwa w tym zakresie jest wsparcie fi-
nansowe i organizacyjne réoznego rodzaju przedsigwzie¢ o charakterze konferencyj-
nym, warsztatowym i seminaryjnym. Jak panstwo doskonale wiecie, wtasciwie z roku
na rok ro$nie liczba imprez tego typu urzadzanych zaréwno z inicjatywy rdznego ro-
dzaju organizacji gospodarczych, jak 1 administracji i samorzadow. Organizatorzy im-
prez niejednokrotnie zwracaja si¢ do ministra gospodarki z wnioskami przede wszyst-
kim o wsparcie finansowe, ale réwniez organizacyjne. Jezeli chodzi o spotkania odby-
wajace si¢ w kraju, to Ministerstwo Gospodarki, na przyktad, zazwyczaj bezplatnie
udostepnia sale, a takze wspiera organizatorow informacjami w czasie — moze tak po-
wiem — procesu organizowania. W przypadku imprez organizowanych poza granicami
kraju wsparcie oferuja nasze placowki ekonomiczno-handlowe. Myslg przede wszyst-
kim o wydziatach ekonomiczno-handlowych ambasad i konsulatow.

Planowane sa 1 — mamy taka nadziej¢ — w roku biezacym beda zainicjowane
nowe formy wspierania eksportu, ktore szczegétowo zostaty opisane w materiale. Mam
na mysli przede wszystkim Teleinformatyczny System Promocji Eksportu. W zaloze-
niu ma to by¢ pewnego rodzaju platforma internetowa, ktora integrowataby wszystkie
zasoby informacji dostepne w Internecie z punktu widzenia intereséw polskiego produ-
centa i eksportera. Oczywiscie jej funkcjonowanie byloby dofinansowywane z budzetu
panstwa, ze srodkdw na promocje eksportu. Jezeli kto$ z panstwa jest blizej zaintere-
sowany szczegOlami i koncepcja Teleinformatycznego Systemu Promocji Eksportu, to
na kazde zadanie stuzymy szczegdélowymi materiatami pisemnymi.

Kolejna inicjatywa, ktora zostala podjeta, sa tak zwane domy polskie za granica.
Wydaje sig, ze powinna ona przynie$¢ szczegodlne efekty wlasnie na rynkach wschod-
nich. Jest to koncepcja opierajaca si¢ na organizacji stalej ekspozycji polskich towarow
poza granicami kraju, umozliwiajacej jednoczes$nie sprzedaz detaliczna 1 hurtowa.
W tym przypadku inicjatywa musi wyjs$¢ od przedsigbiorstw, ktore wspolnie cheialyby
realizowac tego rodzaju koncepcje. Minister gospodarki jest gotowy przez pierwsze
trzy lata wspiera¢ funkcjonowania takiego projektu, migdzy innymi pokrywajac czgs¢
kosztow analiz prawnych, biznesplanéw czy kosztow kampanii promocyjnej. W mo-
mencie powstania domu polskiego trzeba bowiem zainteresowac ta inicjatywa odpo-
wiednie kregi gospodarcze.

Kolejna forma, ktéra minister gospodarki planuje wdrozy¢ w najblizszym
czasie, to tak zwana akademia handlu zagranicznego. Krotko mowiac, bedzie to
system szkolen dofinansowywanych przez ministra gospodarki dla pracownikow
przedsigbiorstw w zakresie szeroko rozumianej organizacji i techniki handlu zagra-
nicznego.

System refundacji czesci kosztéw uzyskania certyfikatow eksportowych to na-
stepny instrument, ktéry — mamy nadziej¢ — zostanie w pelni uruchomiony w roku bie-
zacym. Jego koncepcja powstala na podstawie sygnaléw 1 dezyderatow, ktore otrzy-
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mujemy od producentéw i eksporterow, ze na pewnych rynkach — dotyczy to rowniez
rynkow krajow wschodnich — mozliwos$¢ sprzedazy konkretnych wyrobow jest limito-
wana uzyskaniem okre$lonego certyfikatu, nazwijmy go certyfikatem eksportowym,
poniewaz umozliwia eksport. Oczywiscie uzyskanie takich certyfikatow przez przed-
sigbiorstwa, producentdw czy potencjalnych eksporterow wiaze si¢ z dodatkowymi
kosztami. Minister gospodarki, majac to na uwadze, zdecydowal, ze pewne $rodki po-
zostawi do dyspozycji, aby zdjac¢ z przedsigbiorstw czgs¢ kosztow.

Sa to podstawowe obszary dziatalno$ci Ministerstwa Gospodarki w zakresie
promocji i wspierania eksportu. Integralna czg$cia tej dzialalnosci jest praca wspo-
mnianych przeze mnie wydziatow ekonomiczno-handlowych ambasad 1 konsulatéw.
Sa one, mozna tak powiedzie¢, wyciagnigtym ramieniem ministra gospodarki, ukierun-
kowanym 1 skoncentrowanym przede wszystkim na wspieraniu codziennych wysitkéw
1 inicjatyw przedsigbiorstw, producentéw i eksporterow, ktorzy zamierzaja rozwijac juz
nawiazane kontakty gospodarcze czy tez po raz pierwszy zaznaczy¢ swoja obecnos$¢ na
rynkach mi¢dzynarodowych. To tyle z mojej strony. Jezeli w trakcie dyskusji bgda ja-
kie$ pytania, to postaramy si¢ na nie odpowiedzie¢. W przypadku szczegoétowego za-
interesowania konkretnymi instrumentami deklarujemy przestanie odpowiednich mate-
rialow z bardziej szczegdétowymi informacjami niz te, ktore zostaty podane w przeka-
zanych panstwu dokumentach. Dzigkuje.

Przewodniczacy Jerzy Pieniagzek:

Dzigkuje, Panie Dyrektorze.

Przybyl na nasze posiedzenie zapowiadany senator Bartos z gospodarnej ziemi
kieleckiej — witamy go — oraz mita pani Viktoria Perebeynos z Centrum Promocji
Krajowej Izby Gospodarczej — witamy mita pania ws$rod nas. Wsrod nas jest takze je-
den z zaproszonych przedsigbiorcow, Pawet Szataniak — jest to uczestnik ostatnich tar-
goéw Prodexpo w Moskwie — ktory przybyl z mojego wojewodztwa 16dzkiego, aby
spojrze¢ na t¢ sprawe od strony przedsigbiorcoOw 1 spyta¢, dowiedzie¢ sig, jakie sa
szanse na rozw0j eksportu. Serdecznie witam.

Jednoczesnie informuje, ze kwestie, ktére dzisiaj podejmujemy, staly si¢ obiek-
tem zainteresowania organizacji migdzynarodowych. DostaliSmy odpowiednie mate-
riaty z polskich placowek gospodarczych zagranica, o ktérych wspomnial pan dyrektor.
Wykonano odpowiednie poroéwnania, dlatego w p6zniejszym czasie chcialbym prosi¢
pana dyrektora, zeby zechcial da¢ nam kilka przyktadow, w jaki sposob tego typu
przedsigwzigcia promocyjne i eksportowe funkcjonuja w innych krajach Unii Europej-
skiej 1 jak rozwiazywane sa problemy, abysmy mieli porownanie — chodzi o to, co jest
przed nami — i nie wybijali drzwi, ktore sa juz otwarte.

Chcialbym teraz prosi¢ o wypowiedz przedstawiciela Korporacji Ubezpieczen
Kredytow Eksportowych. Pan prezes, tak?

(Wypowiedz poza mikrofonem)

Jak rozumiem, temat zreferuje pani prezes, tak? W ostatnim czasie agencja za-
planowata wiele bardzo ciekawych rozwiazan. Sa takze plany, ktére by¢ moze pozwola
wzorem krajow za Odra inaczej spojrze¢ na problem promocji i wspierania naszego
eksportu. Pani Matgorzata ma gtos.

Proszg bardzo.
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Wiceprezes Zarzadu Korporacji Ubezpieczen Kredytow Eksportowych
Malgorzata Rutkowska:

Dzigkuj¢ bardzo, Panie Przewodniczacy.

Szanowni Panstwo!

Korporacja w ramach swojej dziatalnosci udostgpnia szeroka game produktow
ubezpieczeniowych 1 gwarancyjnych umozliwiajacych polskim przedsigbiorcom z branzy
rolno-spozywczej zabezpieczenie si¢ przed ryzykiem nieotrzymania naleznosci od kontra-
hentow zagranicznych. Produkty oferowane przez korporacje pozwalaja eksporterom na
pozyskanie finansowania zaré6wno w formie posredniej, poprzez cesj¢ praw wynikajacych
z umowy ubezpieczenia na bank refinansujacy, jak réwniez w formie bezposrednie;j,
W postaci ubezpieczenia kosztéw poszukiwania zagranicznych rynkow zbytu. Jest to nowy
produkt, ktory korporacja wprowadzita na rynek w 2001 r. Jezeli panstwo pozwola, to
w dalszej czgsci mojej wypowiedzi chciatabym sig¢ chwileczkg na nim zatrzymac.

Stwarzane przez korporacj¢ mozliwosci zabezpieczenia si¢ przed ryzykiem nie-
otrzymania nalezno$ci od kontrahentow zagranicznych moga mie¢ dwojakie zastoso-
wanie w odniesieniu do eksportu towaré6w z branzy rolno-spozywczej na wszystkie
rynki, w zwigzku z tym réwniez na rynki wschodnie. Pierwszy z produktow, o ktorych
chciatabym tutaj powiedzie¢, to ubezpieczenie kredytu krotkoterminowego od ryzyka
nierynkowego. Ten produkt moze by¢ wykorzystywany w eksporcie przede wszystkim
artykutow rolno-spozywczych. Drugi produkt, ktéry mam na mysli, to ubezpieczenie
kredytow S$rednio- i dlugoterminowych. Jest on szczeg6lnie uzyteczny dla eksporterow
maszyn rolniczych badz urzadzen dla przemystu spozywczego.

Jezeli panstwo pozwolicie, powiem dwa slowa na temat naszych obserwacji doty-
czacych wynikow ubezpieczenia zwiazanych z ochrona naleznos$ci przystugujacych eks-
porterom z branzy rolno-spozywczej od kontrahentow zagranicznych. Otdz praktycznie
od 2000 r. obserwujemy stopniowy wzrost zainteresowania ubezpieczeniami krétkoter-
minowych naleznosci eksportowych wynikajacych z kontraktoéw eksportowych na do-
stawy przede wszystkim zywnos$ci na rynki wschodnie. Chodzi oczywiscie o te kon-
trakty, ktore sa realizowane za pomoca kredytu. W przypadku krotkiego terminu po-
zwolg sobie przedstawi¢ wyniki w formie cyfr. UbezpieczyliSmy okoto 4 milionéw dola-
réw obrotu, jezeli chodzi o ubezpieczenia krotkoterminowe. Byly to ubezpieczenia zwia-
zane z eksportem takich produktow, jak stodycze 1 wyroby cukiernicze, ryby 1 przetwory
rybne, chipsy, kawa, herbata, grzyby, warzywa i owoce, dodatki paszowe oraz owoce
mrozone. Jezeli chodzi o ubezpieczenia kredytow $rednio- 1 dlugoterminowych, to ubez-
pieczyliSmy dostawy sprzgtu rolniczego oraz urzadzen przemystu rolniczego dla kontra-
hentow z Ukrainy, Federacji Rosyjskiej oraz Biatorusi. W tej chwili w odniesieniu do
produktu zwiazanego z ubezpieczeniem kredytéw $rednio- i dlugoterminowych rozpa-
trujemy dwa wnioski dotyczace dostaw urzadzen dla przemystu mleczarskiego dla od-
biorcy na Bialorusi oraz kombajnéw zbozowych do Kazachstanu.

Jezeli chodzi o kolejny nasz produkt, a mianowicie o gwarancje, to w przypadku
branzy rolno-spozywczej korporacja udzielita w latach 2000 i 2001 gwarancji celnych
na kwotg ponad 8 miliondéw 500 tysigcy zi.

Jesli panstwo pozwola, to przejde teraz do nowych produktow. W 2000 r.
wprowadziliSmy szereg nowych produktow gwarancyjnych, a mianowicie gwarancje
dla bankow refinansujacych kredyt dostawcy, gwarancje dla bankoéw potwierdzajacych
akredytywy oraz wspomniany juz przeze mnie produkt, czyli ubezpieczenie kosztow
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poszukiwania zagranicznych rynkéw zbytu. Z duza satysfakcja chcialabym stwierdzic,
ze cieszy si¢ on bardzo duzym zainteresowaniem wlasnie wérod eksporterow dziataja-
cych w sektorze rolno-spozywczym. Pierwsze ubezpieczenia, ktore zawarliSmy w tym
zakresie — sa one adresowane do matych 1 $rednich przedsigbiorcow 1 maja na celu za-
bezpieczenie ich przed ryzykiem niepowodzenia podejmowanych prob sprzedazy to-
warow na rynkach zagranicznych — dotyczyly wtasnie branzy rolno-spozywczej i pla-
nowanych dziatan na rynkach: rumunskim, ukrainskim, butgarskim, czeskim, litew-
skim, totewskim 1 estonskim, a wiec na tych rynkach, ktore leza w sferze panstwa za-
interesowan. Przedmiotem planowanego eksportu — sa to kontrakty, ktére beda reali-
zowane W przyszlo§ci — jest susz ziemniaczany oraz mrozone Owoce 1 warzywa.
W chwili obecnej rozpatrujemy kolejne wnioski zwiazane z branza rolno-spozywcza.
Bedzie to eksport mleka w proszku i produktow opartych na mleku w proszku
o wartosci ponad 8 milionéw dolardw.

Chciatabym, jezeli mozna, zatrzymac si¢ chwile na naszej dziatalnosci promocyj-
no-informacyjnej, propagujacej ubezpieczenia i gwarancje oferowane przez korporacje
1 zwréci¢ panstwa uwage na fakt, ze od szeregu lat uczestniczy ona w wielu imprezach
targowych. Mam na mysli szczegolnie Polagre, na ktorej jesteSmy obecni od ponad pig-
ciu lat. Na ten rok réwniez przygotowaliSmy bogata — jak mysl¢ — ofertg dla polskich
eksporteréow dziatajacych w branzy rolno-spozywczej. Bedziemy uczestniczy¢ w Pola-
grze wrzesniowej, to znaczy tej, ktora bedzie dotyczyla przemyshu spozywczego,
a w pazdzierniku bgdziemy obecni na Polagrze Farm pos$wigconej przemystowi rolni-
czemu, na ktoéra przygotujemy dla eksporterow nie tylko specjalne stanowiska korpora-
cji, ale rowniez prezentacje produktow i ubezpieczen. Chcemy zapoznaé eksporterow
zainteresowanych nasza oferta z tym, w jaki sposéb dziataja nasze produkty, jak mozna,
wykorzystujac nasza ofertg, skorzysta¢ z finansowania oraz z ktorymi bankami wspolnie
finansujemy. Cata oferta korporacji bedzie udostepniona podczas tych spotkan.

Jest jeszcze jedna rzecz, o ktorej chcialabym panstwu przy okazji dzisiejszego
spotkania powiedzie¢. Korporacja przygotowuje razem z reprezentowanym tutaj Ban-
kiem Gospodarstwa Krajowego specjalny program o nazwie ,,Latwy eksport”. Jest on
skierowany do matych i srednich przedsigbiorcéw, w tym oczywiscie do przedsigbior-
cOw reprezentujacych branzg rolno-spozywcza. Celem programu jest zwigkszenie kon-
kurencyjno$ci matych i $rednich przedsigbiorstw poprzez zapewnienie im dostgpu do
zewnetrznych zrodet finansowania — wiemy, ze jest to jedna z bolaczek malego eks-
portera — zwigkszenie stopnia ptynnosci finansowej, jak rowniez zabezpieczenie si¢
przed nieotrzymaniem nalezno$ci. Mam nadziejg, ze ten program zwigkszy mozliwosci
eksportowe firm, ktére pracuja w sektorze rolno-spozywczym. Dzigkuj¢ bardzo.

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Dzigkuje, Pani Prezes.

Rodzi si¢ pytanie, skad taka zmiana w podejsciu KUKE do przedsigbiorcow? Nic
doda¢, nic uja¢. Oby tylko wachlarz ustug, ktore proponujecie, wszedt w zycie, zebySmy
mogli z tego wszystkiego korzysta¢. Z jednej strony cieszy fakt, ze w tej chwili mozemy
rozmawia¢ o mechanizmach, ktére pozwola wprowadzi¢ to w praktyce, ale z drugiej stro-
ny mamy przedsigbiorcow, bankowcoéw, ktorzy z wami wspotpracuja. Mam przy sobie
migdzy innymi materiat BRE Banku, w ktorym ... Jest przedstawiciel BRE Banku na sali?

(Gftos z sali: Tak.)
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W bardzo ciekawych wnioskach napisano w tym materiale, dlaczego tak mato przed-
sigbiorcéw korzystato dotychczas z mozliwosci wsparcia oferowanych przez KUKE. Mysle,
ze porozmawiamy o tym pozniej, poprosimy takze przedsigbiorcow, aby odniesli si¢ do
praktycznej mozliwos$ci korzystania z coraz szerszego wachlarza waszych propozycji.

Bardzo bym prosit pania dyrektor z ministerstwa rolnictwa, zeby zechciala po-
dzieli¢ si¢ swoimi spostrzezeniami dotyczacymi aktualnych barier i szans rozwoju eks-
portu, odnoszac si¢ do materiatu, ktory zostat przygotowany dla senatoréw. Otrzymali
g0 nie wszyscy uczestnicy posiedzenia, lecz tylko senatorowie. Chcialbym pania prosic¢
o pewien skrot, a przede wszystkim o zaprezentowanie bardzo ciekawych wnioskow.

Dyrektor Departamentu Przetworstwa i Rynkow Rolnych
w Ministerstwie Rolnictwa i Rozwoju Wsi
Bogumila Kasperowicz:

Dzigkuje, Panie Przewodniczacy.

Szanowni Panstwo!

Tak sig¢ stalo 1 moze dobrze si¢ stalo, ze w zasadzie po raz drugi mamy okazje
dyskutowa¢ na temat mozliwosci wykorzystania polskiego przetworstwa rolno-
spozywczego. Chodzi o to, co zrobi¢, zeby zaistnie¢ na rynkach zagranicznych, gtow-
nie w krajach, ktore sa za nasza wschodnig granica.

O roli polskiego przemystu rolno-spozywczego nie chciatabym mowi€, bo sty-
szymy o niej co dzien, wiemy, jakie spozywamy produkty i jakiej sa one jakos$ci. Cie-
sza si¢ one powodzeniem. Nastapita jedna rzecz, jesli chodzi o zmiang w handlu zagra-
nicznym artykutami rolno-spozywczymi. Jest to nieszczgsny rok 1998, ktéry byt bar-
dzo ztym rokiem. Wtedy rozpoczat si¢ kryzys w Rosji, ktory spowodowat, ze drastycz-
nie spadty obroty handlowe z Rosja i z krajami bylego Zwiazku Radzieckiego. Mamy
jednak swoje sztandarowe produkty, ktére nadal funkcjonuja na tym obszarze 1 nadal
dobrze si¢ sprzedaja. Myslg, ze ten kierunek nalezatoby utrzymaé. Moze powiem
o jednej rzeczy, o ktorej prawdopodobnie nie wszyscy panstwo wiecie, bo trudno zaj-
mowac si¢ szczegdtami, czyli o tym, jakie nasze produkty w latach 20002001 cieszyly
si¢ najwigkszym powodzeniem na rynkach wschodnich.

Migso wieprzowe wysylalismy gtoéwnie do Rosji, na Biatorus, na Lotweg i do Esto-
nii, migso wotowe — gtéwnie do Rosji, przy czym w roku 2000 najwigkszym odbiorca
byta Biatorus, a w roku 2001 — Estonia, Motdawia i Litwa. Wachlarz krajow, ktére z nami
wspotpracuja 1 kupuja nasze produkty, jak gdyby si¢ rozszerzyl, nie jest to tylko Rosja.
Bardzo duzym popytem cieszyly si¢ nasze wyroby wedliniarskie, aczkolwiek sa to wyroby
specyficzne, nieluksusowe. W Rosji czy na Litwie ciesza si¢ powodzeniem typowo pol-
skie wyroby wedliniarskie. Duzym powodzeniem cieszy si¢ rowniez drob: zywy, migso
1jadalne podroby. W tym przypadku gléwnymi odbiorcami sa: Rosja, Biatoru$ 1 Ukraina.
Powodzeniem ciesza si¢ rowniez sery, twarogi i jogurty, czyli wyroby przemystu mleczar-
skiego. Stosunkowo duzo wyeksportowaliSmy cukru, gtéwnie do Uzbekistanu i na Ukra-
ing. Sztandarowym produktem, jesli chodzi o obroty w handlu zagranicznym artykutami
rolno-spozywczymi, ktérego sprzedaz w zasadzie nie spada, sa wyroby cukiernicze oraz
wyroby przemystu owocowo-warzywnego. Nie chcg si¢ skupiaé tylko na sokach i napo-
jach, bo bardzo duzym powodzeniem ciesza si¢ typowe konserwy warzywno-migsne.

Mamy takze rozeznanie dzigki licznym spotkaniom z delegacjami zagraniczny-
mi przyjezdzajacymi z krajéw wschodnich na r6znego rodzaju targi i wystawy. Dele-
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gaci méwia o kilku naszych produktach owocowo-warzywnych i chodzi o to, aby wy-
petié nisze, ktora powstata. Stosunkowo duzy popyt jest na nasze konserwy, jednak
najistotniejszy dla nas i dla rozwoju catego przemystu jest zwigkszajacy si¢ popyt na
artykuty wysokoprzetworzone, czyli nie na potprodukty, tylko na to, co jest wysoko-
przetworzone, a wrecz na nasze produkty, ktore moga by¢ sprzedawane w cateringu,
czyli na gotowe zestawy jadalne.

O rynku sokéw i owocow juz mowitam. Bardzo duzym popytem ciesza si¢ mro-
zonki warzywne 1 owocowe, stodycze, wyroby wedliniarskie. Zwigksza sig takze popyt
na artykuly mleczarskie.

Niedawno mieli$my spotkanie w Ministerstwie Rolnictwa 1 Rozwoju Wsi z re-
prezentantami hurtownikow rosyjskich. Podpowiedzieli nam oni jedna rzecz, ze aby
zwigkszy¢ naptyw polskich towarow na rynki wschodnie, nalezatoby rozwina¢ reklamg
na szczeblu handlu hurtowego. To jest zadanie, ktorym prawdopodobnie musimy si¢
podzieli¢ z ministrem gospodarki, bo ma on wigksze kompetencje 1 pieniadze.

Mowitam, ze nasze resorty niby zajmuja si¢ tym samym i uzupeiniaja swoje
dziatania. Wiadomo, promocja eksportu itd. Mysle jednak, ze minister rolnictwa ma
duzo wazniejsze zadanie do spelienia i w miarg posiadanych srodkow, ktore corocznie
zapewnia mu ustawa budzetowa, bedzie si¢ skupiat nie na tym, co jest domena ministra
gospodarki, ale na tym, zeby organizowac i budowaé programy branzowe, ktore beda
decydowaty o tym, co si¢ produkuje i umozliwiaty produkcje bardzo dobrych jako-
sciowo wyrobow. W tej chwili nie mozemy juz mowi¢, ze mozna sprzedac¢ byle co,
oczywiscie mowi¢ w cudzystowie. Tego juz nie da si¢ zrobic.

(Przewodniczqcy Jerzy Pieniqzek: Aby Ministerstwo Gospodarki moglo pdznie;j
sprzedac...)

Tak. To, co Ministerstwo Gospodarki dzigki bardziej zasobnej kieszeni ministra
moze dobrze promowac, musi by¢ produktem dobrym jakosciowo, zgodnym ze $wia-
towymi standardami, bo na inne produkty nie ma popytu. Zwrécili nam na to uwage
rowniez hurtownicy rosyjscy. Promocja — tak, ale nalezy rowniez — moze tak powiem —
uczuli¢ producentow na pewne rzeczy, zeby towary byly dobre jakosciowo. Trzeba
takze wprowadzi¢ nowe formy rozszerzonej sprzedazy. Pan dyrektor juz méwit o do-
mach handlowych i centrach wystawienniczo-handlowych.

Jest jeszcze jeden problem, na ktory trzeba zwroci¢ uwage. Chodzi o to, co zro-
bi¢, aby towary polskie mogly konkurowaé¢ cenowo z dotowanymi towarami z Unii
Europejskiej. Mysle, ze dzigki duzej ofercie KUKE 1 wsparciu, dzigki takim produktom
ubezpieczeniowym bedzie si¢ zmniejszato ryzyko, co moze wptyna¢ na ceng. Tym sa-
mym bedziemy mogli by¢ bardziej konkurencyjni.

Co moze zrobi¢ minister rolnictwa w zakresie dziatan promocyjnych? Powiem
tylko dwa krociutkie zdania, bo pan dyrektor z Ministerstwa Gospodarki bardzo duzo
powiedzial na ten temat. Chcemy skupic si¢ na jednym, a mianowicie na tym, ze towar
musi by¢ dobry jakosciowo 1 jednolity pod wzgledem odmiany, jesli mowimy o surow-
cu. Najwazniejsza rzecza jest wigc program budowy rynkow hurtowych i gietd, ktory
juz funkcjonuje.

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Jesli mozna, to bardzo bym prosil, aby pani szerzej powiedziata, jaka jest szansa
na wykorzystanie obecnie istniejacych, ratowanych gietd 1 rynkow hurtowych.
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Dyrektor Departamentu Przetworstwa i Rynkow Rolnych
w Ministerstwie Rolnictwa i Rozwoju Wsi
Bogumila Kasperowicz:

Szanse sa duze. W tej chwili w ministerstwie rolnictwa rozpoczegliSmy analize
rynkow hurtowych — nie tylko rynku w Ksawerowie, o ktorym rozmawialiémy na wy-
jazdowym posiedzeniu komisji senackiej — ktora bedzie zakonczona w tym tygodniu.
Musimy usprawni¢ funkcjonowanie rynkéw. Dotyczy to szczegdlnie tych rejondw, na
ktorych one si¢ powielaja. Jest jeden rynek hurtowy, drugi rynek hurtowy, konkuruja
ze soba i wzajemnie si¢ wyniszczaja. Nie mozna do tego dopusci¢. W czwartek bedzie
spotkanie poswigcone analizie finansowej wszystkich rynkéw hurtowych w Polsce,
wigc bedziemy wiedzieli, na czym stoimy. Bedzie to spotkanie z udziatem prezesow
trzech agencji: Agencji Rynku Rolnego, Agencji Restrukturyzacji i Modernizacji Rol-
nictwa oraz Agencji Wtasno$ci Rolnej Skarbu Panstwa. W piatek pan minister Gutow-
ski spotyka si¢ z prezesami agencji. Nie chcg nazywac naszego dzialania wprost trze-
cim etapem budowy rynkéw hurtowych i gield, bo drugi etap Rada Ministréw juz
przyjeta, ale nasz kierunek jest taki — decyzja jeszcze nie zapadia, wigc moge tylko
mowi¢ o rozwazaniach, jakie maja miejsce — zeby faktycznymi udzialowcami rynkow
hurtowych 1 wtascicielami kapitatu oraz osobami okreslajacymi istniejace mozliwosci,
rowniez eksportowe, byty grupy producenckie, rolnicy, plantatorzy i samorzady lokal-
ne. Bez wsparcia samorzadow, na terenie ktorych znajduja si¢ rynki hurtowe, niczego
nie da si¢ zorganizowac ani niczym nie mozna zarzadzac.

Minister rolnictwa ma jeden sztandarowy program. Powiedziatam juz o rynkach
hurtowych 1 o grupach producenckich. Dzialanie idzie w kierunku poprawy jakosci
produkcji zarbwno surowca, jak i przetworstwa.

Minister rolnictwa patronuje wielu targom 1 wystawom. W tym roku pojawita
si¢ propozycja organizatora targow poznanskich Polagra Farm i Polagra Food. Przed-
stawicielom firm zagranicznych, gléwnie ze Wschodu, proponowane sa bardzo atrak-
cyjne warunki wystawiania towarOw oraz prowadzenia rozmow. Sa to ceny promocyj-
ne powierzchni. Mysle, ze przy duzej obecnosci naszych przedsigbiorcow i sporej
obecnosci przedsigbiorcow ze Wschodu handel powinien si¢ uaktywnic. Jesli chodzi
o wladze rzadowe, to nie ma zadnych przeszkod. Na wszystkich spotkaniach dyskuto-
wana jest mozliwos$¢ zwigkszenia eksportu na rynki wschodnie.

Mamy jeden bardzo dobry program. Jest to program identyfikacji i promoc;ji ,,Pol-
ska dobra zywno$¢”. Nie mamy na niego tylu srodkéw, ile potrzeba — sa to srodki tylko
z dzialu przeznaczonego na rolnictwo, wigc nie mozemy przeznaczy¢ na ten program tyle,
ile bySmy chcieli — ale mozemy promowac firmy 1 wyroby, ktore one produkuja oraz na-
gradza¢ za dobra jakos$¢. Przy okazji roznych targéw 1 wystaw wydajemy materiaty i fol-
dery promocyjne, ktore zapoznaja kontrahentow zagranicznych z tym, co w Polsce mozna
kupi¢ 1 na jakich zasadach, a przede wszystkim informujemy, ze nasza zywnos$¢ jest dobra
1 zdrowa, jesli zywnos¢ w ogole moze by¢ niezdrowa. Dzigkuje bardzo.

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Dzigkuje¢ bardzo.
Poniewaz w zwiazku z pani wypowiedzia pojawito si¢ pytanie, bardzo prosimy
o zabranie glosu senatora [zdebskiego.
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Senator Slawomir Izdebski:

Chciatbym kroéciutko zapytaé. Méwiono niemalze o catym asortymencie, jezeli
chodzi o galezie produkcji rolniczej. Zastanawia mnie jednak fakt, dlaczego nie mowi si¢
o ziemniakach. Czy istnieje mozliwo$¢ powrotu na rynki wschodnie z ziemniakiem?
Mieszkam na terenie, na ktorym rolnicy zajmowali si¢ glownie uprawa ziemniakdéw
1 ona po prostu jak gdyby zanikta. Bardzo interesuje mnie wiasnie ten temat. Dzigkuje.

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Prosimy, Pani Dyrektor. Ziemniaki i nieprzetworzone artykuty rolne.

Dyrektor Departamentu Przetworstwa i Rynkow Rolnych
w Ministerstwie Rolnictwa i Rozwoju Wsi
Bogumila Kasperowicz:

Myslg, ze pan senator pyta o ziemniaki jadalne, a ja powiem o jednej rzeczy,
ktéra — jak mysle — wyzwoli kolejna produkcjg. Jak panstwo wiecie, 11 stycznia
2001 r. zostata uchwalona ustawa o regulacji rynku skrobii. Znajduje si¢ w niej szereg
delegacji dla ministra rolnictwa i Rady Ministrow. Po pierwsze, jest kwotowanie pro-
dukcji skrobii. Musimy to zrobi¢ — moze tak powiem — w ramach dostosowania usta-
wodawstwa polskiego do zobowiazan wynikajacych z integracji z Unia Europejska.
Mamy juz ustalone kwoty, jesli chodzi o produkcje skrobii oraz ustalona cen¢ mini-
malng ziemniaka skrobiowego, ktora jest bardzo atrakcyjna dla plantatorow ziemniaka.

Pan senator zadal bardzo dobre pytanie, bo poziom ceny minimalnej wywotat
wiele dyskusji w toku uzgodnien migdzyresortowych. ZaproponowaliSmy bowiem
800 zt za tong skrobii zawartej w ziemniakach. Byt problem, dlaczego tak tanio. Oka-
zato sig, ze na dzien dzisiejszy nie ma mozliwosci... To znaczy one sa, ale zaktady
skrobiowe poniostyby bardzo duze straty, gdyby przyjmowaty do dalszego przetwarza-
nia ziemniaki jadalne.

Rynek ziemniakéw jadalnych jest bardzo rozwinigty, aczkolwiek z informacji,
ktére mam, nie wynika, czym jest to spowodowane. By¢ moze zagwarantowaniem po-
pytu na rynkach wschodnich. W kazdym razie nasz eksport, ktéry do niedawna byt
bardzo duzy, zmalal i to znaczaco. Nie chciatabym odnosi¢ si¢ do ubiegtego roku, po-
niewaz byt to rok specyficzny, jesli chodzi zarowno o zbiér ziemniakéw skrobiowych,
jak 1 ziemniakoéw jadalnych. By¢ moze przyhamowanie eksportu wynika z tego, ze
zbiory byly duzo mniejsze 1 nie miaty takiej jakosci. Ziemniaki Zle si¢ przechowywaty
ze wzgledu na suszg, a potem duze opady. Mysle, ze przyhamowanie mialo miejsce
szczegoOlnie na terenach przygranicznych, na terenie wojewodztw wschodnich, ale jest
szansa na odbudowanie eksportu, tylko — jak méwi¢ — musza znalez¢ si¢ kontrahenci
po tamtej stronie. Sadzg, ze wybudowana sie¢ rynkow hurtowych 1 zawiagzanie si¢ grup
producenckich spowoduje, ze powstanie dobra oferta, przede wszystkim jesli chodzi
o0 jakos$¢ 1 jednolito$¢ odmian. Problemem nie jest skonfekcjonowanie duzych ziemnia-
kéw, ale to, zeby byly one jednej odmiany.

Mysle, ze ubiegly rok byl troche inny, jesli chodzi o surowiec. Nie bylo tyle
ziemniakow, ile bylo potrzeba. Uwazam, ze trzeba zbada¢, jak wyglada kontraktacja
w tym roku, ale na tym etapie nie mogg jeszcze niczego powiedziec.

16 163/V



w dniu 19 marca 2002 r.

Przewodniczacy Jerzy Pieniagzek:

Dzigkuje, Pani Dyrektor.

Szanowni Panstwo, czas na bankowcow. Mamy tutaj cztery opracowania ban-
kéw oprocz materiatu KUKE, czyli instytucji parabankowej. Wynotowatem sobie
znich pewne zdania. Na przyktad Bank Gospodarstwa Krajowego pisze, ze polscy
eksporterzy wskazuja, ze sposroéd panstw europejskich handlujacych z Rosja jedynie
Polska nie stosuje doptat eksportowych do zywnosci, oczywiscie w formie statej, bo
w 1999 r., kiedy doptaty byly stosowane, poéitusze wieprzowe — jak wiemy — sprzeda-
waly si¢ na tym rynku jak ciepte buteczki.

Bank Gospodarki Zywno$ciowej pisze w swym bardzo bogatym opracowaniu
o programach realizowanych i finansowanych przez Bank Swiatowy czy EBOiR na ryn-
kach rosyjskich, w ktorych realizacji polskie firmy nie braty udzialu. Pojawia si¢ pytanie,
dlaczego? Dlaczego nie rozszerzymy kompetencji Agencji Rynku Rolnego — na sali jest
pan prezes — w zakresie wspotpracy z rynkami zagranicznymi, powierzajac jej nadzor nad
systemem doptat i subwencji w eksporcie rolno-spozywczym? Czy nie powinnisSmy i8¢
w tym kierunku? Bank Gospodarki Zywnosciowej pisze takze o odpowiednich traktatach
rzadowych, cho¢by pomigdzy Rosja i Niemcami, dotyczacych bezpieczenstwa finanso-
wego handlu, ktorych nam brakuje. Czy nie powinniSmy korzysta¢ z rozwiazan krajow,
ktore juz przetarty szlaki? Chodzi o utatwienia zwigzane z handlem ze Wschodem. Kie-
dy, Panowie z Ministerstwa Gospodarki, pojawia si¢ akty wykonawcze do ustaw, ktore
przyjmowali§my w tamtym roku, dotyczacych cho¢by doptat eksportowych?

Nastgpna watpliwos¢, o ktérej wyjasnienie w wypowiedziach bardzo bym prosit.
Nie ma tutaj przedstawiciela Ministerstwa Finanséw, ale celowo nikogo nie prosilismy.
Dlaczego w polskim systemie KUKE caty czas podlega, jezeli chodzi o wspotprace, Mini-
sterstwu Finansow, a nie Ministerstwu Gospodarki tak jak w wigkszosci krajoéw w Europie
Zachodniej? Jest to pytanie, ktére w jaki§ sposdb wynika z przedstawionych opracowan.

Mili Panstwo, BRE Bank pyta, czy nie lepiej pienigdzy, ktore dajemy Agencji
Rynku Rolnego na doptaty dla rolnikow, przeznaczy¢ na poprawe systemu logistyki
handlu — cho¢by hurtowego, o czym byta mowa — promocyjne wejscie w odpowiednie
nisze handlowe czy pomoc w konsolidacji polskiego sektora rolno-spozywczego, aby
mozna byto wzorem dawniejszej Centrali Handlu Zagranicznego szybciej doprowadzi¢
do wigkszej ekspansji polskiego eksportu. Jednoczes$nie ten bank pyta, czy kierunek ro-
syjski w handlu zagranicznym jest dzisiaj najwazniejszy w zwiazku z rozwojem eksportu
rodzimej produkcji rosyjskiej. Pojawia si¢ pytanie, na ile jestesmy do tego przygotowani.

PKO Bank Polski pyta, czy dzisiaj przypadkiem wazniejsza nie jest poprawa tech-
nicznego wyposazenia polskiego rolnictwa oraz inwestowanie w rozbudowg infrastruktury
technicznej na obszarach wiejskich. Powstalby catkiem inny standard i bytaby wigksza
mozliwos$¢ rozwijania eksportu W imieniu eksporterow ten bank pyta, czy KUKE nie po-
winna wprowadzi¢, na przyktad, dodatkowego ubezpieczenia kosztoéw poszukiwania ryn-
kéw zbytu, czyli ubezpieczac te dziatalnos¢, do ktorej jeszeze wspdlnie nie dochodzimy.

W tej chwili cytuje¢ wypowiedzi poszczegdlnych bankow po to, aby wzbudzié
dyskusje 1 uzyska¢ odpowiedz, jak praktycznie mozna z tego skorzystac. Pani prezes
miata okazje przedstawi¢ pewna oferte, ktéra chcialbym niejako zweryfikowac z per-
spektywy mozliwosci jej odbioru. Na sali sa rowniez przedstawiciele dwéch firm, ktore
organizuja bezposrednio, mozna by rzec, komercyjnie polska ofert¢ handlowa na tar-
gach. Chciatbym, aby dwie mile panie wypowiedzialy sig, jakie elementy najbardziej
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by pomogty. Chodzi mi o zmiany legislacyjne nizszego rz¢du i mozliwo$¢ zastosowa-
nia takich rozwiazan, ktére maja cho¢by Niemcy, Hiszpania i1 inne kraje, co widzieli-
smy choc¢by na Prodexpo 2002. To jest dla nas ciekawy temat.

W zwiazku z tym, ze koordynatorem materiatow bankowych — chodzi o zapotrze-
bowanie, ktore wystalismy — byt Zwiazek Bankéw Polskich na czele z panem dyrekto-
rem Pietraszkiewiczem — bardzo mu dzigkuje za pomoc — chcialbym pdzniej poprosi¢
pana dyrektora czy jego przedstawiciela, zeby zechcieli podzieli¢ si¢ obserwacja, na ile
z perspektywy systemu bankowego istnieje dzisiaj potrzeba zmian legislacyjnych, aby
odwazniej wej$¢ na rynki wschodnie. W tej chwili chcialbym poprosi¢ o wypowiedzi
przedstawicieli poszczego6lnych bankow, aby ewentualnie zechcieli skoncentrowac si¢ na
wnioskach, ktore byly tu zaprezentowane — bede bardzo wdzigczny — i1 przedstawicieli
firm zajmujacych si¢ organizacja naszych wystaw poza granicami kraju.

Kto z panstwa chciatby zabra¢ glos?

Bardzo prosze, Panie Prezesie.

Prezes Zarzadu Banku Gospodarstwa Krajowego
Ryszard Pazura:

Razem z pania dyrektor reprezentujemy Bank Gospodarstwa Krajowego 1 mo-
zemy powiedzie¢, ze piszemy w materiale prawdg, poniewaz w Polsce nie ma bezpo-
srednich doptat do zywnos$ci. Wiadomo, ze sa one w Unii 1 wiadomo, jaka toczy si¢
dyskusja. Zasadniczo nie ma doptat, bo oczywiscie sa doptaty innego typu, do tak zwa-
nych kredytéw obrotowych i skupowych. To nie jest jednak to, bo z tych doptat nieko-
niecznie korzystaja producenci i eksporterzy. Mozna zaryzykowa¢ twierdzenie, ze
w zasadzie oni najmniej z nich korzystaja. Méwig to gwoli usprawiedliwienia, dlacze-
go piszemy, ze jeste§my wyjatkiem w nowoczesnej, nowozytnej Europie. Mam jednak
nadzieje, ze nim nie bedziemy.

Pani prezes mowila o naszej wspdlnej inicjatywie idacej w kierunku udroznienia
finansowania matych eksportoéw, matych producentdéw, bo wydaje sig, ze tu jest pies po-
grzebany, jesli chodzi o przysztos$¢ polskiego eksportu. Cheg powiedzieé, ze tworzone sa
pewne warunki. BGK, dysponujac depozytem skarbu panstwa, ktéry nazywa si¢ Fundu-
szem Porgczen Kredytowych, dopiero po ostatniej nowelizacji ustawy o porgczeniach
1 gwarancjach skarbu panstwa uzyskat mozliwo$¢ porgczania czy gwarantowania tak
zwanych kredytow eksportowych. To po pierwsze. Po drugie, mozemy teraz regwaran-
towac porgczenia podejmowane przez porgczeniowe instytucje regionalne i lokalne. Po
trzecie, wspolnie z Polska Agencja Rozwoju Przedsigbiorczo$ci i ministrem gospodarki
zakladamy, ze BGK bedzie kapitatowo wspomagac¢ instytucje regionalne. Powiadam,
caty ten uktad jest nakierowany na malq i $rednia przedsigbiorczos¢, ktora wtasnie w tym
sektorze ma szczegdlne znaczenie. Przypomng, jak wielka role odgrywata w latach
osiemdziesiatych i na poczatku lat dziewig¢dziesiatych wymiana przygraniczna. W sek-
torze rolnym dziatalty wtedy mate firmy. To jest jednak dopiero tworzone.

Nastgpny element. BGK na mocy ustawy stal si¢ administratorem do$¢ po-
wszechnie stosowanego sposobu posredniego subwencjonowania eksportu, jakim jest
stosowanie stabilnej stopy procentowej zarowno dla eksporterow, jak i nabywcow towa-
row eksportowanych badz ich bankow. Mam na mysli mechanizm, ktory jest bardzo sze-
roko stosowany w krajach OECD. Polega on na stosowaniu z gory notowanej stopy pro-
centowej dla poszczegolnych walut. Eksporter ma prawo do takich kredytow. Jesli rynek
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daje wyzsze stopy procentowe, a taka jest i bedzie jeszcze przez jaki$ czas sytuacja Pol-
ski istnieje mozliwo$¢ doptacania bankom do stabilnej stopy procentowej. Od dwoch
miesigcy notujemy stopy za biurem OECD. Mamy nadziejg, ze dopracujemy si¢ rowniez
notowan stopy w zlotych polskich, bo na razie stopa nie jest notowana w ztotych.

Mogg tylko doda¢ do naszej informacji, ze aktualnie sa prowadzone szeroko za-
krojone seminaria 1 szkolenia dla bankow 1 zainteresowanych eksporterow. Prowadzi je
gléwnie Ministerstwo FinansoOw przy naszym udziale. Jest duzy odzew wsrdd bankéw,
do ktérych juz wystalismy wystapienie informacyjne. Przygotowujemy umowy z ban-
kami i mamy nadziej¢, ze podpiszemy je w najblizszych tygodniach. Bedziemy wigc
madrzejsi o dwa dobre 1 do$¢ powszechnie stosowane w tej dziedzinie instrumenty.

Nie mogg si¢ nigdy powstrzymac, zeby nie powiedzie¢, ze nie dos¢ sprawnie —
to sa moje obserwacje — stosujemy bardzo potezny instrument promocji eksportu, ja-
kim sa kredyty panstwowe. Panstwo w budzecie przyjeli okreslona kwote jako upo-
waznienie dla rzadu. W zwiazku z naszymi mozliwosciami eksportowymi gospodarki,
te kredyty sa skierowane gtownie na rynki wschodzace. Kraje, ktore specjalizuja si¢
w eksporcie, positkuja si¢ wtasnie kredytami eksportowymi. One co prawda kosztuja
podatnikdéw i budzet, ale pieniadz na ogot nie wychodzi z kraju. Na przyktad Chinom
udziela si¢ tatwego kredytu, ale pieniadz zostaje i krazy tutaj, tu jest zatrudnienie.
Chciatbym powiedzie¢, ze w dyskusjach, w ktorych uczestnicze, ten element na ogét
jest pomijany, a w moim odczuciu jest to potezna dzwignia promocji eksportu. Co wig-
cej, mogg si¢ zatozy¢, ze limity kredytow panstwowych w kolejnych ustawach budze-
towych sa niewykorzystywane...

(Wypowiedz poza mikrofonem)
Nie mogg na to odpowiedzie¢. Moze nie ma dobrych ofert, moze...

(Wypowiedzi w tle nagrania)

Przewodniczacy Jerzy Pieniazek:

Pieniadze panstwowe sa jedne. Jesli co$ jest niewykorzystane...

Szanowni Panstwo, ad vocem, w Senacie jest taka formuta. Jezeli okazuje sig,
ze przez dwa lata z rzedu niewykorzystywano pieni¢dzy, chocby na promowane przez
BGZ doptaty do kredytow, jezeli okazuje sie, ze limit, ktory co roku przyznawali$§my
KUKE, réwniez byl niewykorzystany — w tamtym roku zmienili$my przepisy — to po-
jawia si¢ pytanie, dlaczego. Pan porusza kolejny problem. Nie wykorzystalismy wigc
pieniedzy na doptaty do kredytéw, nie wykorzystaliémy pieniedzy KUKE, nie wyko-
rzystaliSmy kolejnego limitu. W tym momencie pojawia si¢ pytanie, czy zapisy, ktore
sa w naszym budzecie, sa zapisami tylko dla siebie?

Kolejna kwestia jest zwigzana z pienigdzmi na doptaty do SAPARD, ktore przez
dwa lata przepadty w budzecie polskim 1 w ostatniej chwili czgsciowo zostaty wyko-
rzystane. W tym roku po raz pierwszy te $rodki sa zapisane inaczej. Pojawia si¢ pyta-
nie, dlaczego? To jest wlozenie kija w mrowisko. Prosz¢ panstwa, jako przedstawiciele
wyborcow 1 ludzi z terenu pytamy was, dlaczego? Czy tych pieni¢gdzy nie mozna ina-
czej utozy¢ 1 tak zapisa¢, aby moglty by¢ wykorzystane?

Pozwdélmy jednak skonczy¢ panu prezesowi, bo za chwile wystapi pan pre-
zes KUKE.
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Prezes Zarzadu Banku Gospodarstwa Krajowego
Ryszard Pazura:

Panie Przewodniczacy, juz nie moge moéwié, ja tylko wskazuj¢ na pewien in-
strument, bo taki jest temat dyskusji. (Wesolos¢ na sali)

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Dzigkuj¢ bardzo za interesujace pytanie, ktore pan postawit.
Do glosu zostat teraz wywotany pan prezes KUKE.
Prosimy bardzo.

Prezes Zarzadu Korporacji Ubezpieczen Kredytow Eksportowych
Janusz Rychlak:

Dzigkuj¢ bardzo, Panie Przewodniczacy.

Powiem kilka stow, bo mysle, ze wystapity pewne nieporozumienia. Po pierw-
sze, jesli chodzi o pieniadze, o limit dla KUKE, to faktycznie nie sa to zadne pieniadze.
To jest limit okreslajacy poziom, do ktérego KUKE moze si¢ zaangazowac. Tych pie-
nigdzy nikt nigdy nie widzial, one sa tylko i wylacznie zapisane. Malo tego, KUKE
prowadzi dzialalno$¢ w ramach ustawy o gwarantowanych przez skarb panstwa ubez-
pieczeniach eksportowych na specjalnie wydzielonym rachunku, zwanym ,,Interes Na-
rodowy”, na ktérym zbierane sa wszystkie sktadki i z ktorego wyptacane sa odszkodo-
wania. Na dobra sprawe poniewaz odszkodowania pochodza z zebranych sktadek —
a sa to powazne odszkodowania — w stosunku do budzetu sa to tylko oszczednosci.

(Wypowiedz poza mikrofonem)

W kazdym razie KUKE tych pieniedzy nigdy nie dostato 1 nie dostanie. Eks-
porterzy, ktorzy korzystaja z ustug ubezpieczeniowych KUKE, rowniez tych pieniedzy
nie dostaja, poniewaz w formie odszkodowan otrzymuja pieniadze zebrane z ich skia-
dek. To moze tyle tytutem...

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Rozumiem, Panie Prezesie, ale ad vocem, bo od razu rodzi si¢ pewne pytanie. Pa-
nie Prezesie, jezeli mamy limit hipotetyczny, to z jednej strony bankowcy moga si¢ cie-
szy¢, ze nie jest on wykorzystany, bo dzieje si¢ to kosztem budzetu, ale z drugiej strony
przedsigbiorcy, korporacje handlowcéw czy firmy, ktore zajmuja si¢ promocja, zadaja
pytanie, czy strata dla bankowcdéw — pozorna w rozumieniu przedsigbiorcéw — nie powin-
na by¢ inaczej rozumiana? Inne korporacje, cho¢by Hermes, inaczej regwarantowane
przez panstwo zatozyly, ze poniosa pewne straty na rynkach w 1998 czy 1999 r. po to, aby
umozliwi¢ czesci przedsigbiorstw zachodnioeuropejskich pozostanie na rynkach wschod-
nich. Pojawia si¢ pytanie, ktore w podtekscie funkcjonuje w wielu srodowiskach, cho¢
mysle, ze nie rozstrzygniemy tego problemu dzisiaj na tej sali, 1 ktore juz zadalem — panu
pewnie nie wypada na nie odpowiedzie¢ — dlaczego Ministerstwo Finansow, a nie Mini-
sterstwo Gospodarki. Mysle, ze o dyskusje nad ta sprawa poprosimy takze innych gosci.

Prosz¢ bardzo, Panie Prezesie.
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Prezes Zarzadu Korporacji Ubezpieczen Kredytow Eksportowych
Janusz Rychlak:

Dzigkuje bardzo.

Przepraszam, ale moge odpowiedzie¢ na to pytanie. Rzecz po prostu polega na
tym, ze KUKE jest firma stricte ubezpieczeniowa podlegajaca, po pierwsze, ustawie
o dzialalno$ci ubezpieczeniowej, a po drugie, panstwowemu nadzorowi ubezpiecze-
niowemu. W zwiazku z tym musi postgpowac zgodnie z pewnymi regutami. Minister-
stwo Finans6w nadzoruje caly sektor finansowy, czyli migdzy innymi banki i ubezpie-
czenia. Z tego tytulu KUKE jako firma ubezpieczeniowa musi podlega¢ nadzorowi
Ministerstwa Finansow. Merytorycznie to, co robimy, ma $cisty zwiazek z dziataniami
Ministerstwa Gospodarki. Na tym polega nasza dwoistos¢.

Poniewaz pan przewodniczacy wspomnial jedna z wielkich firm typu KUKE,
czyli Hermesa, chcialbym powiedzie¢, ze zar6wno Hermes, jak i francuski Kofas, czyli
dwie najwigksze tego typu firmy w Europie Zachodniej, to firmy czysto prywatne,
w ktorych wszystko jest zupelnie inaczej utozone.

(Wypowiedz poza mikrofonem)

One moga pozwoli¢ sobie na to, na co sobie pozwalaja, poniewaz maja ogromne
fundusze. To nie sa firmy, ktore prowadza, powiedzmy, dziatalno§¢ promocyjna itd.
One rosna w sil¢. Jezeli maja ogromne pieniadze, to moga sobie razem z budzetem czy
skarbem panstwa pozwoli¢ na wiele rzeczy. Na przyktad Hermes stracit w Rosji okoto
2 miliardéw marek.

Przewodniczacy Jerzy Pieniazek:

Dzigkuje, Panie Prezesie.
Bardzo proszg, najpierw senator Anulewicz, a pézniej pan Michalski.

Senator Andrzej Anulewicz:

Panie Przewodniczacy! Szanowni Panstwo!

Znany jest stan polskiej gospodarki, znany jest stan bilansu eksport — import.
W zwiazku z panujaca sytuacja dzisiejsza dyskusja jest bardzo interesujaca i osobi-
Scie cieszy mnie szeroka oferta proeksportowa, ktora przedktadali moi przedméwey.
Szanowni Panstwo, nie ustyszeliSmy jednak tutaj jednej rzeczy. Prosz¢ nam powie-
dzie¢ — to pytanie dotyczy takze kolejnych mowcow — za ile polskim producentom i
eksporterom proponowana jest oferta proeksportowa, ile musza ptaci¢, bo od tego
zalezy, czy beda z niej korzystaé, czy bedzie to oferta prorozwojowa, czy nie. Dzig-
kuje uprzejmie.

Przewodniczacy Jerzy Pieniagzek:

Dzi¢kuj¢ bardzo.

Pan prezes Michalski.

Moze jeszcze co§ dopowiem. Z materiatow wynika, ze Litwini bardzo mocno
siedza w Kaliningradzie czy na rynku rosyjskim. Mamy na sali szefa spotdzielczos$ci
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mleczarskiej. Jest pytanie, na ile te propozycje, Panie Prezesie, sa mozliwe do strawie-
nia przez sektor, ktory si¢ utrzymat 1 jest nasza przysztoscia.
Proszg bardzo.

Prezes Zarzadu Krajowego Zwiazku Spoldzielni Mleczarskich
Stanistaw Michalski:

Panowie Senatorowie! Panie Przewodniczacy!

Mialem prosi¢ o umozliwienie mi przedstawienia pig¢tnastu uwag, ale prosba
dotyczy czternastu, bo jedno pytanie zadal za mnie pan senator. Chodzito mi wiasnie
o to, jakie sa koszty wszystkich instrumentéw, ktore byty nam prezentowane. Zreszta
nie wszystkie przedstawiono, bo instrumentéw wsparcia jest wigcej. Czternascie uwag.

Pierwsza. Reprezentuj¢ sektor, ktory — jesli mam wystarczajaca wiedz¢ — jako
jedyny ma w ostatnich latach dodatnie saldo w handlu zagranicznym w catym przemy-
$le rolno-spozywczym. Ostal si¢ jeszcze sektor mleka, ktory ma dodatnie saldo. Jesli
chodzi o rynek wschodni, to w $lad za tym, co stusznie powiedziata pani dyrektor,
chcialbym stwierdzi¢, ze jest on dla nas bardzo interesujacy i intratny, szczegodlnie
w przypadku seréw, twarogoéw i jogurtow. Rysuje si¢ jednak wielkie niebezpieczen-
stwo — za chwile o nim powiem — utraty tych rynkéw w przypadku wyrobéw o wyso-
kiej wartosci dodanej. Prawie utraciliSmy na tych rynkach bardzo intratng produkcje
zwiazana z lodami. Nie bgde rozwijal tego zagadnienia, bo zostaty szczatkowe ilosci
i pieniadz nie zostaje w kraju. Zastapity nas firmy zachodnie prowadzace agresywna
promocj¢ 1 dofinansowane przez panstwo. To jedna sprawa. To jest bardzo interesuja-
ce, bo jesteSmy na ,,dobrej drodze” do utraty intratnych rynkow.

Druga uwaga. Jakie sa perspektywy handlu? Z punktu widzenia mojego resortu
nie budowalbym wielkich perspektyw handlu z dwoch powodow. Z jednej strony bedzie
bowiem wzrastat popyt na artykuty mleczarskie, szczegdlnie wyzej przetworzone, czyli
o wigkszej wartosci dodanej, ale z drugiej strony jako zwiazek obserwujemy, w jakim
tempie dokonuje si¢ na tamtych rynkach zakupow débr inwestycyjnych w zakresie
przemystu mleczarskiego i jak rozbudowuje si¢ moce. Tego nie da si¢ oszacowac, ale za
kilka lat produkcja mleka moze by¢ bardzo dynamiczna. Widzimy zapotrzebowanie na
dobra inwestycyjne, o czym pani dyrektor rowniez wspominala, wigc sadzimy, ze moze
si¢ tam rozpocza¢ duza produkcja, konkurencyjna wobec naszego polskiego sektora. Nie
planujemy dla nas wielkiego, skokowego wzrostu, ale state miejsce na pewnym pozio-
mie, oczywiscie jesli bedzie prowadzona odpowiednia polityka.

Nastegpna rzecz dotyczy jakosci produktow. Jesli chodzi o artykuty mleczarskie,
to dzisiaj z r6znych powodoéw nie ma mowy o probach eksportu na rynki wschodnie
produktow o innych, nizszych parametrach jakosciowych niz te, ktore eksportuje si¢ na
Zachod. Kréotko mowiac, firmy zachodnie sa tak zainteresowane rynkami wschodnimi,
ze o konkurencji ze wschodnia jako$cia — moéwi¢ w cudzystowie — czyli gorsza od tej,
ktora oferuja firmy zachodnie, nie ma mowy. U nas problem dostosowania jakoSci...
To znaczy mogg powiedzie¢, ze moj sektor jest z grubsza przygotowany na konkuren-
cje w zakresie jakos$ci. Nie mozna wejs$¢ na te rynki z gorszymi produktami.

Czwarta uwaga. Najwazniejszy problem, ktory dotknat celowo niesmiato kolega
Pazura — on nie jest nieSmiaty, jak go znam, ale celowo nieSmiato poruszyt problem kon-
kurowania — jest zwiazany z najwazniejszym instrumentem, jakim jest instrument cenowy.
Konkurowanie za pomoca cen jest dzisiaj najbardziej skuteczne 1 — moze tak powiem —
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najbardziej brzemienne w skutki na rynkach wschodnich. Kto si¢ tym interesuje, ten wie.
W branzy mleczarskiej poziom subwencjonowania jest wrecz niewyobrazalny. Gdyby
kto$ trzy czy cztery lata temu powiedzial mi, ze bedzie tak wysokie subwencjonowanie —
u nas sa to dotacje 1 subwencje, a w nomenklaturze unijnej sa to refundacje eksportowe —
to bym nie uwierzyt, bo to przekracza wszelkie wyobrazenia. Panie Prezesie Kozikowski,
na przyktad w przypadku mleka w proszku subwencja w Unii Europejskiej wynosi w tej
chwili chyba 500 euro do 1 t. Mato tego, eksport seréw na ten rynek jest bardziej subwen-
cjonowany niz na inne rynki. Subwencjonowanie na rynki wschodnie jest o kilkaset euro
na tong wyzsze anizeli na inne rynki, na ktére eksportuje Unia Europejska.

To jest kapitalny problem, Panie Przewodniczacy, Panowie Senatorowie. Chodzi
o to, czy w zakresie wspierania eksportu w tym najwazniejszym, moim zdaniem, i najbar-
dziej mnie interesujacym sektorze mleka dotrzymamy innym kroku. Na razie, prosz¢ mi
wierzy¢, bo méwig to z cala odpowiedzialnoscia, cho¢ nie rozwijam tematu, nie podaje liczb
1 nie przedstawiam wykreséw, tracimy rynki, poniewaz nie jesteSmy konkurencyjni z powo-
du tego instrumentu, jakim s3, méwiac unijnym jezykiem, refundacje eksportowe.

Nastgpne zagadnienia, ktore dotycza mojego sektora... Pan prezes Kozikowski
doskonale wie, ile mozemy wyeksportowa¢ mleka w proszku — przeciez obojgtne jest
to, w ktorym kierunku, prawda, Panie Prezesie? — za pomoca, na przyktad, subwencji
eksportowej. Zostaliémy spgtani, ograniczeni wuteowskimi ustaleniami co do poziomu
ilosciowego 1 kwotowego oraz wielkosci subwencji.

(Wypowiedz poza mikrofonem)

Tak. Moze tak powiem, tkwimy w historycznych uwarunkowaniach, jesteSmy
zwiagzani nieadekwatnymi do dzisiejszej rzeczywisto$ci, a potrzebnymi z punktu wi-
dzenia walki o kwoty mleczne uzgodnieniami wuteowskimi 1 nie ma swigtego w naszej
polskiej rzeczywistosci, ktory by podjat probe renegocjacji czy, krotko moéwiac, roz-
szerzenia gorsetu wuteowskiego, w ktorym tkwimy. Nawet gdyby$Smy znalezli §rodki
na subwencjonowanie, to i tak nie mamy wielu mozliwosci, bo tkwimy w tym gorse-
cie. Prawda, Panie Prezesie Kozikowski?

Dwie ostatnie uwagi. Podobno trwaja prace nad ustawa majaca unormowac
migdzynarodowa wymiang towarowa artykutami rolno-spozywczymi. Podczas prac
nad ustawa o regulacji rynku mleka moj zwiazek i ja osobi$cie — czasami zapraszano
mnie do uczestnictwa w pracach nad ta ustawa — domagalisSmy sig, aby przepisy doty-
czace obrotu artykulami mleczarskimi, takze zagranicznego, przynajmniej w jakiej$
czesci zawrze¢ w dotychczasowej ustawie o regulacji rynku mleka, bo jest bardzo $ci-
sty zwiazek pomigdzy funkcjonowaniem polskiego rynku artykuldéw mleczarskich
1 rynkéw zagranicznych. Dzisiaj my, zwiazek poprzez ustawowo powotana Komisje
Porozumiewawcza do spraw Mleka i Przetworéw Mleczarskich wystepujemy do strony
rzadowej o nowelizacje niedawno uchwalonej ustawy o regulacji rynku mleka, bo na
dobra sprawe — pan prezes Kozikowski moze to potwierdzi¢ — nie mozna zastosowac
doptat eksportowych, bo nie ma ich w obowiazujacej ustawie o regulacji rynku mleka,
a ustawa majaca normowac sprawy obrotu artykulami rolno-spozywczymi nie funkcjo-
nuje. Dochodza do nas takze stuchy, ze pan minister Belka nie bedzie obojetny, kiedy
rozporzadzenie stosownej tresci czy projekt rozporzadzenia trafi pod obrady Rady Mi-
nistrow. Istnieje problem zwiazany z pewna luka prawna, a diabet, jak zwykle, tkwi
w szczegoOtach. Trzeba wziac t¢ sprawe pod rozwage, Panie Przewodniczacy i Panowie
Senatorowie, bo jest to pilne zadanie.
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Ostatnia sprawa. Dla mnie i dla ludzi zyjacych zagadnieniami produkcji, przetwor-
stwa 1 rynku mleka jedna kwestia jest niepodwazalna. Jesli w przysztosci w Unii Europe;j-
skiej nie bedziemy eksporterem netto artykutow mleczarskich w granicach 10%, to be-
dziemy skazani si¢ na marginalizacj¢ ze wszystkimi negatywnymi, spotecznymi i gospo-
darczymi skutkami, jesli chodzi o produkcj¢ i przetworstwo. W pracach przedakcesyj-
nych, ktore moj zwiazek pilnie obserwuje 1 w ktorych uczestniczy, takze personalnie, nie
znalezli$my problematyki eksportu po akcesji. Nie ma jej. W ogoéle nie wyrazamy propo-
zycji dotyczacych naszego miejsca jako eksportera artykutow mleczarskich. Mowig
o produktach mleczarskich, ale by¢ moze rzecz dotyczy takze innych branz. Strasznie si¢
tego boje, bo z naszych kontaktoéw z partnerami zachodnioeuropejskimi wiem, ze we-
wnatrz Unii istnieje problem walki migdzy poszczegolnymi panstwami o kwoty ekspor-
towe za pomoca wielkich subwencji eksportowych. To jest ciagta, wielka walka, pomimo
jednosci polityczno-moralnej Unii Europejskie, a my tkwimy w blogostanie okresu prze-
dakcesyjnego. Jak bedzie z nami? Czy w ogole w przysztosci bgdziemy mogli by¢ eks-
porterami? Myslg, Ze ten temat nie jest podejmowany przez Uni¢ Europejska, Komisje
Europejska 1 odpowiednie zespoty robocze, poniewaz jego niepodejmowanie lezy w inte-
resie Komisji Europejskiej. Bardzo si¢ obawiam, Ze cisza panujaca nad przyszlym eks-
portem artykutow mleczarskich okaze si¢ ztowroga z naszego punktu widzenia.

Na tym chciatbym zakonczy¢, Panie Senatorze. Wcze$niejsze kwestie uwazam
za zadania pilne, lecz ta sprawa rowniez jest pilna, cho¢ ma inng naturg, bo dotyczy
skutkow, ktore beda nas dotykaty w momencie, kiedy staniemy si¢ cztonkiem Unii Eu-
ropejskiej. To tyle. Jesli przekroczylem zapowiadane czternascie uwag, to wszystkich
stuchaczy, a przede wszystkim pana przewodniczacego przepraszam.

Przewodniczacy Jerzy Pieniazek:

Dzigkuje bardzo.

U nas decyduje to, czy wszyscy stuchaja i nikt nie tupal, Panie Prezesie. Pytania
byly bardzo ciekawe. Pan powiedzial, ze zakonczyl, a ja myslg, ze pan zaczat ture py-
tan i ciekawa dyskusjg, ktdra zaczyna sig rysowac.

Glos ma senator Tadeusz Bartos.

Senator Tadeusz Bartos:

Prosze panstwa, uwazam, ze ten temat jest bardzo wazny i istotny. Jest to sprawa
niecierpiaca zwtoki. Materiaty, ktore panstwo przedstawili, faktycznie sa, jak to si¢ mowi,
przychylne, gladkie i dobrze si¢ ich stucha. Otrzymujac porzadek dzisiejszej komisji za-
wierajacy punkt dotyczacy miedzy innymi aktualnego stanu promowania i1 finansowania
ubezpieczen polskiego sektora rolno-spozywczego w eksporcie i kooperacji na rynkach
wschodnich, nie wiedziatem, ze te materialty beda. Dokumenty, ktore panstwo opracowali,
mozna wigc zestawi¢ z moimi materiatami, bo pozwolilem sobie zwréci¢ si¢ do czterech
firm zajmujacych si¢ produkcja, przetworstwem 1 eksportem. Chciatbym w telegraficznym
skrocie przedstawi¢ stanowisko tych firm, ktére na roboczo, od strony technicznej — moz-
na tak powiedzie¢ — spotykaja si¢ z problemami zwiazanymi z eksportem.

Pierwszy przyktad to zaktad przetworstwa migsnego. Jakie sa migdzy innymi
bariery 1 przeszkody w handlu ze Wschodem? Brak zabezpieczen i uregulowan praw-
nych na szczeblach rzadowych, brak zabezpieczen bankowych — to znaczy, ze powinny
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to by¢ nasze ambasady, bo przeptyw pieniadza jest bardzo istotny i bardzo wazny —
oraz znikoma mozliwo$¢ ubezpieczen towarow wysytanych do wszystkich krajow
wschodnich. Mowimy o KUKE 1 Hermesie, ktory jednak znacznie wigcej ubezpiecza
niz wynikatoby to z materialow, ktore zdazylem przeczyta¢ teraz — akurat wracatem
z Poznania — i1 z ktorymi zapoznatem si¢ wczesniej. Te sprawy sa bardzo istotne.

Niezaleznie od tego, nasze koszty produkcji sa wysokie. Sa takie, jakie sa. To row-
niez nosniki energii i pracochtonnos¢. Wydaje mi sig, ze trzeba wzia¢ przyktad z panstw
zachodnich 1 da¢ troche dotacji, jezeli chcemy zaistnie¢ w eksporcie. Co by nie mowic,
z materiatbw wynika, ze w ostatnich latach caty czas jest regres w eksporcie. Nalezaloby
jako$ zwroci¢ na to uwage 1 stworzy¢ warunki umozliwiajace subwencjonowanie ekspor-
tu, bo inaczej wyprowadza nas z tego rynku i juz na niego nie wejdziemy, nie bedzie
szans. Mimo sympatii — kolega prezes powiedzial, ze kochamy si¢ w rodzinie EWG — zy-
cie jest, niestety, brutalne i kazdy bgdzie chciat w jaki$ sposob znalez¢ si¢ na tym rynku.

Constart Starachowice to jeden z powazniejszych eksporterow, ktéry mimo
podpisanej umowy z Rosja nie moze wyeksportowac¢ 50 t wedlin, poniewaz granica
ukrainska jest zamknigta. Nie wiem, nic si¢ na to nie poradzi, nie puszcza towaru przez
Ukraing. Jest to jeden i zasadniczy temat, ktory jest rowniez powodem braku eksportu.

Gielda radomska to bardzo duza i1 bardzo wazna gietda. Oni podali mi, Ze nie
moga wyeksportowa¢ na Wschod ponad pigtnastu wyrobow z powodu braku ubezpie-
czen na Rosje 1 Ukraing. Wydaje mi sig, ze istnieje duze ryzyko. Pewnie nasze firmy sa
ryzykowne, jesli chodzi o ubezpieczenia i jest to jeden z zasadniczych powodow.

Jezeli chodzi o lata 1993—-1999, to wymiana rolna z Rosja wzrastata wolniej niz
przemyslowa, bo przemystowa o 22%, a rolna zaledwie o 6%. Gdyby bylo odwrotnie,
bylby powod do radosci 1 dumy, tym bardziej, ze tam si¢ zawsze eksportowato swieze
warzywa: pomidory, cebulg, czosnek, kapustg, marchewke, ogorki etc. Nie chcg wyli-
czac, bo panstwo sa doktadnie zorientowani w sprawach eksportu.

Gietda rolno-ogrodnicza ziemi sandomierskiej jest jak gdyby blisko, na wscho-
dzie, bo jest to wojewodztwo podkarpackie 1 kieleckie. Sa to istotne, bardzo wazne
sprawy. Tam si¢ bardzo duzo eksportowato, a w tej chwili nie ma certyfikatow na wyro-
by. To tez jest chyba nasza sprawa, wszystkich tutaj siedzacych, zeby byly te certyfikaty.

Kolejna bariera to wysokie cta wwozowe przekraczajace warto$¢ jednostkowa za-
kupionego w Polsce towaru. Na przyktad cena hurtowa jablek wynosi 45 gr, a cto wwo-
zowe — 70 gr. To jest nieporozumienie. Do kazdego kilograma trzeba by doptaci¢ 30 gr.

Nie wiem, czy nie nalezatoby si¢ zastanowi¢ 1 utrzymacé eksportu, bo jak zej-
dziemy z tego rynku, to bedzie nam trudno na niego ponownie wejs¢. Takie sa odczu-
cia eksporterow, ktoérzy na co dzien spotykaja si¢ z tymi problemami. Dobrze by byto,
gdybyscie panstwo mogli odpowiedzie¢ nam na pytania, ktoére stawiamy, bo musimy
uzbroi¢ si¢ w argumenty. Tak jak panstwo z nami, my spotykamy si¢ z wyborcami
i dopiero tam nastgpuje — jak to si¢ mowi — rozliczanie nas, co wiemy o danej materii,
jakie mamy kompetencje i co jesteSmy w stanie zrobi¢. Dzigkuje.

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Dzigkuje.

Czy mozemy liczy¢ na podjecie spraw, ktore zostaty wywolane tymi trzema wy-
stapieniami?

Pan prezes Kozikowski, prosimy bardzo.
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Zastepca Prezesa Agencji Rynku Rolnego
Marek Kozikowski:

Dzigkuj¢ bardzo, Panie Przewodniczacy.

Kilka razy agencja przewijata si¢ w réznych pytaniach. Do naszego stanowiska
odwolywat si¢ gldéwnie pan prezes Michalski. Chcialem wyjasni¢, ze agencja w ostat-
nich latach, w chwili obecnej 1 po akcesji do Unii bedzie ta instytucja, przez ktéra beda
przechodzity subwencje eksportowe prowadzone juz w ramach Wspolnej Polityki Rol-
nej, jak rowniez w okresie przejsciowym do wejscia Polski do Unii Europejskie;.

Chcialbym powiedzie¢, ze problem promowania eksportu ma — jak mysle — glow-
nie, cho¢ moze nie tylko, wymiar finansowy. Sadze, ze w Polsce nie wykorzystujemy
z réznych przyczyn tych mozliwos$ci, ktore dopuszcza nasz uktad z WTO i inne ukfady
miedzynarodowe, poniewaz nie subwencjonujemy tego, co znajduje si¢ na liscie towa-
réw do subwencjonowania, migdzy innymi tego, co stanowi najwigksza wartos$¢ polskie-
go eksportu rolno-zywno$ciowego, czyli owocow 1 warzyw — wspomniane tutaj ziem-
niaki réwniez nie sa objgte subwencjonowaniem — z powodu, jak myslg, po prostu braku
mozliwosci budzetowych. Na tej liScie sa jednak pozycje, ktére na pewno wymagatyby
wsparcia eksportowego. Chodzi o to, o czym mowit pan prezes Michalski, czyli masto,
sery. Ograniczone mozliwosci mamy w przypadku mleka w proszku. Nie mamy takze
mozliwosci doptacania do eksportu zb6z, tytoniu ichmielu. To powoduje, ze istnieja
instytucjonalne bariery rozwoju wsparcia eksportu.

W zasadzie od kilku lat agencja bezposrednio doptaca do eksportu w formie do-
ptat. Gtownie dotyczy to mleka w proszku. Warto$¢ okreslona przez WTO to 5 milio-
noéw 600 tysigcy dolarow amerykanskich, co w ztotych daje kwotg okoto 24 milionow.
Dotyczy to tylko 1 wytacznie mleka w proszku. Nie mozemy przenies¢ tej kwoty z ka-
zeiny na mleko, a takie proby juz robili§my. Doptacamy rowniez do eksportu skrobii
ziemniaczanej, rocznie okoto 15 milionoéw zt. Mamy réwniez mozliwo$¢ doptaty do
ponad 300 tysigcy t rzepaku, niemniej stan tego rynku jest taki i wahania sezonowe sa
tak duze, ze trudno oszacowac potrzeby eksportowe. W zwiazku z tym faktyczne do-
platy sa znikome. W zeszlym roku doptaciliémy zaledwie do okoto 28 tysigcy t. War-
tos¢ doptat wynosita w granicach 9—10 milionow zt. To w zasadzie wszystko, co agen-
cja moze zrobic i robi za pomoca bezposrednio doptat czy refundacji eksportowych.

Trzeba pamigtaé takze o tym, ze znaczng cz¢$¢ naszych zapaséw — mysle tutaj
gléwnie o zapasach migsa wieprzowego i wotowego — oferujemy do sprzedazy eks-
portowej, poniewaz migso skupione w ramach gospodarowania rezerwami, czyli
w ramach interwencji na rynku stanowi w zasadzie stala strukturalng nadwyzke. Jesli
chodzi o wieprzowing, to co roku oferujemy znaczna cz¢s$¢ naszych zapasow, ponoszac
stratg. Nie jest to czysta subwencja, ale sprzedaz ze strata. Mysle, ze w tym przypadku
wsparcie w zalezno$ci od roku wynosi od kilkunastu do kilkudziesigciu miliondéw.
W rekordowym roku 1999, kiedy po kryzysie rosyjskim u nas nastapil tak zwany cykl
swinski, czyli nadwyzka, wyeksportowalismy okoto 100 tysiecy t wieprzowiny, liczac
na podstawie wagi pottusz. Ceng wywotawcza eksportu ustalono ponizej 2 zt. Pamig-
taymy, ze koszt zakupu pottuszy wynosit ponad 5 zt, czyli de facto doptacalismy do
eksportu okoto 3 zt. W zaleznosci od roku mozna powiedzie¢, ze nasze wsparcie eks-
portu jest na poziomie 80 milionéw zt badz nawet wyzszym.

Co jest przeszkoda w rozwoju eksportu? Agencja jest raczej nastawiona na pro-
mowanie pewnych zmian na rynku, to znaczy podejmujemy wysitek wyeksportowania
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czegos$, wspierajac to doptatami badz skupujac i eksportujac nasze zapasy w sytuacji,
kiedy sa pewne stany anormalne, nadwyzka podazy nad popytem Nie mamy natomiast
takich instrumentéw w naszym portfelu dziatan, ktore mogltyby promowac¢ bezposred-
nie podmioty: mniejsze czy wigksze firmy. Nie mamy rowniez jako agencja i jako kraj
takich mozliwosci, jakie ma Unia Europejska, Stany Zjednoczone, a nawet Wegry, to
znaczy nie mamy mozliwosci promowania eksportu artykuléw rolno-zywnosciowych
w okreslonych kierunkach. Chodzi mi o eksport, na przyktad, polskiej wieprzowiny na
rynki Dalekiego Wschodu, czyli na rynek japonski, koreanski czy tajwanski.

Wegrzy dopracowali sig, oczywiscie kosztem duzego wysitku budzetowego
1 wsparcia, jakiego$ udziatu w rynku w Korei Poludniowej. Doptacajac do eksportu, na
przyktad, mleka w proszku, nie jestesmy w stanie okresli¢, gdzie ono ma trafi¢, ponie-
waz nie prowadzimy polityki promowania okreslonego kierunku, tutaj byla mowa
o kierunku rosyjskim. Po prostu stawiamy wymog, ze towar z subwencja musi by¢ wy-
eksportowany, opusci¢ polska granicg celna. Wegrzy stosowali za$§ wyjatkowo wysoka
doptate do kilograma wieprzowiny — dwa lata temu bylo to ponad 2 marki niemieckie —
zeby zdoby¢ rynek dalekowschodni. To dziatanie taczyto si¢ rowniez ze spelnieniem
szeregu warunkow fitosanitarnych i weterynaryjnych, czyli swiadomie doptacano do
obecnosci zywnosci wegierskiej na tym rynku. My nie stosujemy takich §rodkow.

Nastgpny przyktad z branzy mleczarskiej to Czechy. W sumie niewielki kraj po-
siadajacy niewielka produkcje artykuléw mleczarskich, niemniej subwencjonujacy ja
w takiej skali, ze dwa lata temu zostaliSmy zalani eksportem kilkunastu tysigcy ton ma-
sta. Mysle, ze odbyto si¢ to kosztem konsumentow czeskich, bo w to miejsce pewnie
weszlo jakie§ subwencjonowane masto z Unii Europejskiej, ale subwencjonujac eks-
port masta, na pewno wptywali na oplacalno$¢ produkcji mleka i przetworstwa mle-
czarskiego we wlasnym kraju. My niestety nie jesteSmy w stanie dorownaé tym kra-
jom, tak jak powiedziatem, gléwnie z powodu ograniczen budzetowych.

Od roku 2001 zaczety funkcjonowaé nowe ustawy dostosowujace polskie rol-
nictwo do wymogow Unii Europejskiej, rowniez w zakresie wsparcia eksportu. W tym
przypadku mamy pewien galimatias, poniewaz, na przyktad, w ustawie o regulacji ryn-
ku skrobii ziemniaczanej zawarto regulacje eksportowe, natomiast ustawa o regulacji
rynku mleka — mowil o tym prezes Michalski — zostata niejako podzielona. Oczekuje-
my teraz na regulacje handlu zagranicznego, ktore maja by¢ ujgte dopiero w kolejnej
ustawie. W zwiazku z tym tak naprawde wszystko jest w zawieszeniu, bo nie wiemy,
co mozemy wspiera¢ 1 w jakiej wysokosci.

Agencja jest rowniez instytucja udzielajaca porgczen kredytowych. Ustawodawca
zawezit jednak nasza role, bo w zasadzie mozemy porgczac tylko te kredyty, ktore stuza
skupieniu nadwyzek z rynku krajowego, nie mamy natomiast mozliwosci wspierania
kredytéw eksportowych. To nas ogranicza 1 stawia w gorszej pozycji od tego rodzaju
instytucji z Unii Europejskiej. Dla przykladu powiem, ze w roku 1999, kiedy z bardzo
wielkim trudem prébowalismy wyeksportowaé nasze zapasy wieprzowiny, skala wspar-
cia eksportu wieprzowiny w Unii wynosita w pewnym momencie 700 euro do 1 t, czyli
w zasadzie przekraczala nasza ceng krajowa. Caty czas jesteSmy wigc na pozycji stab-
szego, probujac konkurowa¢ na bardzo duzym rynku wschodnim. Dzigkuje bardzo.

Przewodniczacy Jerzy Pieniazek:

Dzigkuje, Panie Prezesie.
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O glos poprosita pani Viktoria, ktora reprezentuje Centrum Promocji Krajowej
Izby Gospodarczej, a takze izby handlowe zwiazane ze wspotpraca ze Wschodem.
Prosimy bardzo.

Prezes Centrum Promocji Krajowej Izby Gospodarczej
Viktoria Perebeynos:

Dzigkuje, Panie Senatorze.

Jako jedyny przedstawiciel Wschodu reprezentujacy polska gospodarke spro-
buj¢ panstwu przyblizy¢, jaka jest sytuacja, jesli chodzi o promocj¢ polskiej gospodarki
na Wschodzie.

Tak jak pan senator powiedzial, reprezentuj¢ Centrum Promocji Krajowej Izby
Gospodarczej, a jednoczesnie jestem dyrektorem generalnym polsko-ukrainskiej 1 pol-
sko-biatoruskiej izby. W zwiazku z tym najblizsze nam rynki, czyli Ukraina, Rosja
1 Biatoru$ nie sa mi obce. Potwierdzam takze jako przedstawiciel instytucji, ktora
wspolpracuje z Ministerstwem Gospodarki, ze najlepsze wsparcie, ktore otrzymuja
polskie przedsigbiorstwa, pochodzi oczywiscie z Ministerstwa Gospodarki.

Organizujemy misje gospodarcze, targi i przyjazdy importerow. Za tydzien lub dwa
ukaze si¢ katalog w jezyku rosyjskim przeznaczony dla rosyjskich przedsigbiorcow i infor-
mujacy, jakie targi odbywaja si¢ na terenie Polski. W naszych pomystach wspiera nas Mini-
sterstwo Gospodarki. Chce takze powiedzie¢, ze wspotpracujemy ze wspaniala organizacja
KUKE, w ktorej caly czas kraza nasi biznesmeni, pytajac, kiedy to wszystko nareszcie si¢
uda itd. Wspdtpracujemy rowniez z Ministerstwem Rolnictwa 1 Rozwoju Wsi. Objelismy
teraz patronat nad wystawa, ktora odbywa si¢ w Kijowie. Jest to odpowiednik Polagry.

Jakie sa tak naprawde problemy? Chodzi o to, co bylo poruszone przez pana
prezesa, jaki jest koszt naszej promocji i co naprawd¢ my, Polacy mozemy zapropono-
wa¢ matemu 1 §redniemu biznesowi. Sprobuj¢ panstwu na podstawie liczb pokazac,
czy male i $rednie przedsigbiorstwo sta¢ na to, zeby wyjecha¢ na Wschod i promowaé
swoja produkcje na imprezach, ktore znajduja si¢ na liScie B Ministerstwa Gospodarki,
czyli maja priorytetowe znaczenie dla polskiej gospodarki i promocji. Powiem tak,
pierwszy problem jest zwiazany z tym, ze Polska praktycznie ma pigcio- lub osmio-
krotnie mniej $srodkdw promocyjnych niz kraje z nig sasiadujace.

Drugi problem. Zobaczcie panstwo, jaki jest udziat rolnictwa czy przetworstwa
rolno-spozywczego w promocji polskiej gospodarki. Bardzo maly. Ze $rodkow, ktore
wydzielamy na promocje¢ polskiej gospodarki, w bardzo matym stopniu korzystaja firmy
rolnicze. Dlaczego? Dlatego, ze ich nie sta¢. Firmy zwracaja si¢ do nas czy do polsko-
ukrainskiej lub polsko-biatoruskiej izby, jakie sa koszty dofinansowania danej wystawy
czy imprezy. Czgsto okazuje si¢, ze nawet przy wsparciu finansowym nie sta¢ ich, bo sa
jeszcze koszty podrozy. Poziom zycia w Polsce jest o wiele nizszy niz, na przykiad, we
Francji, w Niemczech czy w jakimkolwiek kraju, a rachunki, ktore wystawia Wschod,
Moskwa sa takie same dla firmy niemieckiej 1 polskiej. Jezeli wyjezdzamy na targi czy
na imprezy promocyjne, to najwigcej widzimy takich krajow, jak Wiochy, Niemcy czy
Stany Zjednoczone, a najmniej widzimy Polakow, ktorych nie sta¢ na promoc;je.

Kto bierze udzial w targach i w najwigkszym stopniu korzysta z pienigdzy pro-
mocyjnych? Firmy budowlane, meblowe, firmy przetworstwa...

(Wypowiedz poza mikrofonem)
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...wyposazenia wnetrz, chemia gospodarcza, AGD. Kazda inna branza, a gdzie$
na samym koncu...

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Przepraszam, Pani Prezes, czyli doptaty sa jednakowe niezaleznie od galgzi. ..

(Prezes Centrum Promocji Krajowej Izby Gospodarczej Viktoria Perebeynos:
Tak, jednakowe.)

...a zyskownos$¢ — to tak w podtekscie — w branzy rolno-spozywczej jest bliska
zeru, a w tych dziatach jest o wiele wyzsza, wigc jest wniosek, zeby to zréznicowac.

Prezes Centrum Promocji Krajowej Izby Gospodarczej
Viktoria Perebeynos:

Wiasnie. Teraz chciatabym o co$ zapyta¢ obecne osoby, zada¢ podchwytliwe py-
tanie. Mowimy, ze KUKE wystawia si¢ na Polagrze, ze dzigki ministerstwu rolnictwa
uczestnicza w niej przedsigbiorstwa ze Wschodu i dostaja nieodptatnag powierzchnig.
Przyjezdzaja na Polagre firmy ze Wschodu, ktére juz na to sta¢. Jak te firmy powstaja?
Po pierwsze, ze te firmy sa wychowywane, ksztalcone przez niemieckie firmy, ktore za-
bieraja je najpierw do siebie, do kraju, catkowicie finansuja im przejazdy, wychowuja,
tworza cala struktur¢. Potem firma przyjezdza na Polagre, ale czy jesteSmy pierwsi
w kolejce? Nie. Do tych firm, ktére sa na Ukrainie czy w Rosji, Polacy nie docieraja.

Wrdce teraz do podchwytliwego pytania, prosze mi powiedzie¢ — wszyscy znaja
Polagre — jakie sa tego typu targi w Rosji, na Ukrainie czy Biatorusi?

(Gtlos z sali: Moge powiedzie¢, ale znam odpowiedz, bo zajmujg si¢ tym samym.)

Tak, kolezanka jest z tej samej branzy. Powiem panstwu, ze to jest wlasnie je-
den z problemoéw, ze naprawde nie wiecie, gdzie jest Polagra na Wschodzie. Dlatego
powiedziatam, ze po raz pierwszy na nasz wniosek uzyskaliSmy patronat ministra i mi-
nisterstwo rolnictwa objeto patronatem udziat w targach — jest to wystawa typu Agro —
ktore co roku odbywaja sie pod Kijowem 1 w ktorych uczestnicza premier i prezydent
Ukrainy. Tak naprawdg o tym nie wiemy, bo inwestujemy srodki w Polagre, w stoiska,
w jaka$ promocje w promocji. Polska inwestuje w Polske, a gdzie nas widza na
Wschodzie? Przegrywamy w takim sensie, ze przede wszystkim czynnik finansowy
swiadczy o tym, ze Polska nie jest na pierwszym miejscu. Dzigkuje.

Przewodniczacy Jerzy Pieniazek:

Dzigkuje, Pani Prezes, za bardzo ciekawa wypowiedz. Pani powiedziala, ze jest
jedyna z tamtej strony, wigc rozumiem, ze wystepuje pani jako obywatelka Europy.

Gtos chciata zabra¢ przedstawicielka biura Expo, drugiej centrali zajmujacej si¢
nasza promocja, pani Alicja Gorska.

Prosimy bardzo.

Prezes Biura Promocji Zagranicznej Expo
Alicja Gorska:

Dzigkuje, Panie Przewodniczacy.

163/V 29



10. posiedzenie Komisji Rolnictwa i Rozwoju Wsi

Szanowni Panstwo!

Zeby byla jasnosé, przedstawig sie jeszcze raz: Alicja Gorska, Biuro Promocji Za-
granicznej Expo. JesteSmy czysto komercyjna firma, niemniej jednak wspomagamy bar-
dzo mocno te dziatania poprzez organizowanie oficjalnych wystapien firm polskich na
targach i wystawach. Przedstawi¢ swoje stanowisko, odnoszac si¢ z cala sympatia do
Viktorii, bo znamy si¢ bardzo dobrze 1 wspotpracujemy. Mam nadzieje, ze dobrze mowig?

Chciatabym zasygnalizowa¢ tematy glowne. Powiem szczerze, ze nie jestem
bardzo dobrze przygotowana do wypowiedzi. Postaram si¢ jednak podzieli¢ moimi
spostrzezeniami wynikajacymi, wstyd si¢ przyznaé, z ilusletniego, do$¢ dlugiego do-
$wiadczenia zawodowego. Pracowatam 1 promowatam firmy polskie poprzez zorgani-
zowane wyjazdy jeszcze jak byt Zwiazek Radziecki, a teraz od tadnych paru lat odwie-
dzam z grupami polskimi tereny bylego Zwiazku Radzieckiego, to jest Rosje, Biatorus,
Ukraing, cata Pribaftike itd., ale o tym ewentualnie w kuluarach.

Co jest bardzo wazne? Oczywiscie promocja, bo pierwszy kroczek kazdej pol-
skiej firmy musi polega¢ na tym, zeby pokaza¢ swdj produkt. Niestety, firmy po prostu
ptacza, bo juz jest taki etap, ze nawet srodki promocyjne 1 refundacje z Ministerstwa
Gospodarki sa zbyt niskie w stosunku do ponoszonych kosztéw. W poprzednich wy-
powiedziach pojawialo si¢ pytanie, ile to kosztuje. Promocja kosztuje bardzo duzo, ale
na pewno bez promocji nie b¢dzie handlu i wymiany towarowe;.

Co staje pozniej na przeszkodzie, jezeli chodzi o handel, o wymiang towarowa?
Sa to pewnego rodzaju kryteria typu certyfikatow, ktorych rowniez dotycza refundacje
z ministerstwa, ale sa one znikome w stosunku do ponoszonych kosztow. Trzeba by
byto zada¢ sobie pytanie, czy $rodki na refundowanie rzeczywiscie pomagaja, czy sa
tylko kropelka w morzu i, ewentualnie, przeznaczy¢ te pieniadze na co$ innego.

Nastgpny bardzo wazny temat to bariera celna. Moze nie bed¢ go rozwijaé, bo za
bardzo by$my si¢ w to zaglebili. Chce wrdci¢ do jednej rzeczy, ze promocja polskiego
eksportu kosztuje. Kosztuje 1 m® powierzchni wystawienniczej, a niestety Rosjanie —
bedeg opierac si¢ na terenie rosyjskim, bo tam najczesciej odbywaja si¢ wystawy 1 tam
jest najdrozej — nie dadza znizek, tak jak daja je targi poznanskie, bo wrecz twierdza, ze
nie przyjdziecie wy, Polacy, to przyjdzie caty §wiat 1 zaptaci duzo wigcej. Podwyzki cen,
1 to wcale niemate, sa praktycznie z roku na rok. Do tego dochodzi transport, bo trzeba
pojechaé, zabezpieczy¢ powierzchnig, zapewni¢ jakas zabudowe. Musi by¢ to odpo-
wiednio wyeksponowane miejsce, ktére mozna pokazaé, bo jak nas widza, tak nas pisza.
Mato tego, trzeba takze zawiez¢ eksponat do pokazania. Niezaleznie do tego, czy jest to
jablko, wedlina czy maszyna — szczeg6lnie maszyna, bo wazy duzo kilograméw i zaj-
muje duza powierzchni¢ — to kosztuje. Kosztuje takze osoba, ktéra musi o tym produkcie
opowiedzie¢, bo jest to specyficzny rynek — moze kazdy jest taki — na ktérym, jesli si¢
nie dotknie, nie zobaczy, nie doswiadczy, to z opowiadan nic nie wynika. Musi by¢
1 eksponat, i osoba, ktora takze kosztuje, bo za hotel trzeba zaptaci¢. To wszystko stano-
wi o ewentualnych $rodkach, ktore trzeba przeznaczy¢, a ktére nie sa refundowane. Po-
dejrzewam, ze Ministerstwo Gospodarki ma mozliwo$¢ sprawdzenia, jak duzo firmy
wydaja, a jak niewielkie §rodki otrzymuja, jezeli chodzi o zwroty.

Co mogg zrobi¢ jako organizator? Na pewno bgdg si¢ starala — czynig to juz tyle
czasu, od iks lat — zeby miejsce wystawiennicze, w ktérym bgda pokazywac si¢ polskie
firmy, bylo jak najlepsze, zeby$Smy byli przy gtownych przejsciach, zeby bylo nas wi-
da¢ w towarzystwie firm niemieckich, francuskich itd., zeby§my nie byli usytuowani
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gdzie$ na koncu pawilonu. Moge deklarowac, ze to zrobig, ze bedg starata si¢ podwyz-
szy¢ jako$¢ stoiska poprzez taka a nie inng zabudowg, takie a nie inne wyeksponowa-
nie, ale to wszystko kosztuje.

Mowi sig, ze sa refundacje — z uporem maniaka wracam do tego tematu, bo sa to
bardzo istotne pieniadze — i jest program promocyjny do 2002 r. Pytanie, co bgdzie
dalej? Takie pytania 1 obawy bardzo czg¢sto pojawiaja si¢ w rozmowach z klientami.

Wroce jeszcze do sprawy, ktora poruszyta Viktoria. Jezeli chodzi o produkty spo-
zywcze, to na targach spozywczych praktycznie ich nie ma. Jest ich, nie wiem, zero
przecinek ile$ procenta. Jezeli sa jakie$ produkty, to sa to, na przyktad, produkty opako-
waniowe do produkcji, etykietki, maszyny. Nie widzimy natomiast typowych przetwo-
row 1 gotowych produktéw. Nie umiem odpowiedzie¢, dlaczego tak sig dzieje. Mysle, ze
panstwo na pewno macie wigce] doswiadczenia. Ze swojej strony moge jedynie starac
si¢ je tak promowac, jak to robig¢ do tej pory, czyli jak najlepiej, wybierajac najlepsza
powierzchni¢ 1 negocjujac ceny, zeby polskie firmy byly zauwazone, zeby zaznaczyly
swoja obecnos$¢ szczegolnie na terenach bytego Zwiazku Radzieckiego. Dzigkuje.

Przewodniczacy Jerzy Pieniazek:

Dzigkuje, Pani Alicjo.
O gtos poprosit przedstawiciel BGZ, pan Marek Ociepka.
Prosze bardzo.

Doradca Prezesa Zarzadu Banku Gospodarki Zywno$ciowej
Marek Ociepka:

Dzigkuje.

Postaram si¢ mowi¢ krotko z uwagi na pdzna porg, zreszta bardzo duzo rzeczy
zostalo juz powiedzianych. Problem handlu ze Wschodem mozna zamkna¢, najogdlnie;j
moéwiac, w kilku punktach. Pierwszy punkt to organizacja, drugi — finansowanie,
a trzeci — ceny. Co mam na mysli?

Jesli chodzi o organizacje, to formy, ktore byly wczeéniej stosowane w handlu
zagranicznym, juz nie istnieja, przezyty sie. W tej chwili nie jeste§my w stanie sprostac
ofercie, ktora sktada nam strona rosyjska. Jako przyklad chcg panstwu przypomnieé
wizyte pana prezydenta Kwasniewskiego 1 pana premiera Steinhoffa pottora roku temu
w Moskwie. Pan premier Steinhoff bardzo sig¢ ucieszyt, bo Rosjanie przedstawili zapo-
trzebowanie na dosy¢ spora porcje migsa w okreslonym okresie. Byto tego niemato, bo
za okoto 100 milionéw dolaréw. Styszatem to osobiscie od pana premiera Steinhoffa
w Moskwie. Po przyjezdzie do Polski juz o tym nie pisano i nie méwiono, bo okazato
si¢, ze migsa nie ma, nikt nie byl w stanie zgromadzi¢ takiej masy.

Podobne przypadki mieliSmy w innych sytuacjach. Teraz nadarza si¢ Polsce
bardzo wielka szansa, bo Rosja — jak wiadomo — odmoéwita importu drobiu ze Stanoéw
Zjednoczonych, a malenkimi literkami napisano, gdzie$ to wyczytatem, ze w ostatnim
czasie rowniez z Chin. Jestem po rozmowie z panem Mikotajem Zachmatowem, radca
handlowym ambasady Rosji 1 wiem, ze Rosja wezmie kazda ilo$¢ migsa. Nie bedzie
w drobiu, to nie szkodzi, bo mozna go uzupeli¢ migsem wieprzowym. Kazda mase
migsna mozna uzupetic¢ czymkolwiek, ale trzeba dziata¢ szybko. Chodzi wigc o formy
organizacyjne, ktorych nie mamy.
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Moéwilismy o rynkach hurtowych. One nie istnieja. To znaczy nie istnieja w tej
formie, ktora jest potrzebna w przypadku handlu ze Wschodem. Oswiadczam to z cata
stanowczoscia z uwagi na to, ze odbylem kilka spotkan z przedstawicielami Wielkopol-
skiej Gietdy Towarowej, Warszawskiej Gieldy Towarowej 1 Bronisz. One istnieja, ale nie
maja oferty na Rosj¢. To musi by¢ duza masa towarowa odpowiedniej jako$ci. Zgadzam
sig¢ z przedmowcami, z panig dyrektor z ministerstwa i z panem prezesem, ze jako$¢ jest
wazna, ale jestem o nig spokojny. Mam nadziejg, biorac pod uwage prawie 50 miliardow
dolaréw inwestycji zagranicznych, ze co$ potrafiliSmy juz stworzy¢, jesli chodzi o jakos¢.
Zreszta nie odbiega ona od tego, czego wymaga Rosja, a temu sprostamy. Chodzi o to,
zeby zebra¢ odpowiednia mase towarowa odpowiedniej jakosci, odpowiedniej wielkosci
1w odpowiednim czasie, a tego, niestety, nie potrafimy w tej chwili zrobic.

By¢ moze forma moga 1 w zasadzie powinny zaja¢ si¢ — pan dyrektor o tym
moéwit — domy polskie czy tego typu inicjatywy, ktore moga sprobowac podjac spotki
organizowane na terenie Polski. Krotko mowiac, bytaby to namiastka dawnych central
handlu zagranicznego. Nie chce wraca¢ do tego, co byto, prosze mnie zle nie zrozu-
mie¢. Chodzi o hurtowa sprzedaz i ofertg, o to, zeby stale proponowaé Rosji towar za
5 milionéw dolaréw, za 20 milionéw dolaréw. Dzigki temu bgdziemy partnerem, a dzi-
siaj nie ma takich mozliwosci.

(Glos z sali: Czy Europa Zachodnia ma takie instytucje?)

Oczywiscie. Unia Europejska... Mam pytanie pod adresem pana prezesa Kozi-
kowskiego. Jedyna szansa, ktoéra widze¢ w tej chwili — prawdopodobnie bedziemy si¢ do
panstwa zwraca¢, moze premier Pawlak juz si¢ do panstwa zwracal — to skorzystanie
z rezerw agencji. Moze trzeba je wymieni¢? Nie wiem. W kazdym razie jest okazja,
trzeba rzuci¢ duza masg, bo takie mamy zapotrzebowanie.

Nastgpna sprawa to finansowanie rozliczen. Niestety, w tym przypadku duzo
przegralismy. Na czym? Budowali§my bardzo tadnie pewna infrastruktur¢ na Wscho-
dzie, zajmowatem si¢ tym osobiscie. Chodzi o banki. Niestety, polityka prywatyzacyj-
na w Polsce w sektorze finanséw 1 bankow doprowadzita do tego, ze to, co organizo-
watem dla Banku Handlowego, musialem zamkna¢ i zlikwidowaé. Nie ma zadnego
polskiego banku na Wschodzie, w Rosji. Jesli w tej chwili méwimy o bankach, to trze-
ba stwierdzi¢, ze w zasadzie jest jeden bank ze stuprocentowym kapitatem polskim,
ktory prowadzi handel zagraniczny. To jest BGZ. Inne banki oczywiscie istnieja i bar-
dzo dobrze funkcjonuja, ale juz prowadza trochg inne interesy, niekoniecznie polegaja-
ce na tym, aby promowac czy finansowac towar produkowany w Polsce.

W przypadku finansowania pojawia si¢ jeszcze temat, ktdry poruszono w na-
szym materiale — wszyscy panowie o tym mowili — dotyczacy gwarancji, porgczen
1 wszelkich form doptat do kredytow eksportowych, ktore ulatwiaja dziatanie. Przede
wszystkim musza by¢ gwarancje, bo rynek rosyjski jest nacechowany duzym ryzy-
kiem. Duza skala ryzyka powoduje podnoszenie kosztow. Gdyby$Smy zmniejszyli ry-
zyko za pomoca gwarancji, wtedy spadlyby i koszty.

Trzecia, najwazniejsza sprawa to ceny. Mialem wiele spotkan i rozméw z Rosja-
nami, z importerami. Przez kilka ostatnich lat rzeczywiscie istniata pewna bariera natury,
powiedzmy, politycznej — zakladam, Ze ona zniknela — 1 Rosjanie nie bardzo byli zaintere-
sowani importem towarow z Polski. Dzisiaj sa, ale moéwia: my do tego doptacac nie bg-
dziemy, jesli otrzymamy towary na takich warunkach, na jakich otrzymujemy z Unii Eu-
ropejskiej czy ze Standéw, to je wezmiemy, nawet nie musza by¢ tansze, bo znamy wasze
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towary. Chceg powiedzie¢, ze rynek moskiewski, rosyjski jest tak olbrzymi, ze nie wiem,
czy jesteSmy w stanie mu sprostac. Na przyktad na rynku moskiewskim w kazdym mie-
sigcu sprzedaje si¢ towary powszechnego uzytku, czyli jest to zywnos$¢, odziez, gospodar-
stwo domowe, za prawie 2 miliardy dolaréw. To jest przeogromny rynek. Gdyby$my nie
wiem ile mieli towardw, to i tak nie damy rady go zaspokoié, ale trzeba probowac.

Nastgpna sprawa to inwestycje bezposrednie. Ciagle mowimy o jednej rzeczy,
to znaczy ciagle patrzymy na t¢ spraw¢ w kategoriach prostego eksportu, zeby sprze-
da¢ towar, eksport — import. Uwazam natomiast — zreszta od wielu lat mowig o tym
naszym klientom — ze ta forma handlu coraz bardziej si¢ wyczerpuje. Coraz wigksze
zainteresowanie moga budzi¢ — na pewno beda tansze — tak zwane inwestycje bezpo-
srednie, czyli produkcja pewnych towaréw — mysle, na przykltad, o mrozeniu, przetwa-
rzaniu czy wedlinach — na rynku rosyjskim. Tak powiedziatem naszemu klientowi, kto-
ry przyszedt do mnie i powiedzial, ze chce sprzedawa¢ drob w postaci przetworzone;.
Ma wspaniale wyroby, na ktdre rzeczywiscie jest zapotrzebowanie. Powiedziatem: jesli
tak potrafisz to robi¢, to ci utatwig, bo mam mozliwosci i kontakty, bierz swoje maszy-
ny 1 produkuj w Rosji. Na dodatek — to ciekawostka — mowi sig, Ze Rosja ma dotowany
towar 1 tak jest rzeczywiscie. W tej chwili jeste§my w trudnej sytuacji, bo nie jestesmy
konkurencyjni cenowo — jeszcze raz podkreslam, ze ceny sa wazne — bo nie ma tam
subwencji, ale sa tanie kredyty i tansze ubezpieczenia.

Wszystkie formy finansowania handlu, ktére do perfekcji zostaty opanowane
przez zachodnie instytucje finansowe i organizujace handel, niestety wypychaja nas
z rynku. W ten sposob nie damy rady, natomiast mozemy dziata¢ poprzez inwestycje
bezposrednie. Na przyklad przez cate lata Rosja dostawata dotowane migso. ,,Dotowa-
ne” to mato powiedziane, bo pamigtam, ze po 1998 r. dostata w darze migso za p6ot mi-
liarda dolaréw z Unii Europejskiej i Stanéw Zjednoczonych. Jakim sposobem ona bg-
dzie od nas kupowata? Nie bedzie kupowata. Gdyby jednak wtedy byl tam producent
wedlin czy zywnosci, to moglby, korzystajac z surowcow, ktore sa tanie i z tanszej sity
roboczej, produkowacé na tym rynku, a zyski wywozi¢.

Ostatnia sprawa. O kryzysie mowila pani dyrektor z ministerstwa rolnictwa,
zreszta moéwi o nim wiele osob. Chee rozwiac jeden mit albo moze troche prowokacyjnie
przedstawi¢ pewien temat. Nie wiem, o jakim kryzysie mowimy, ale w kazdym badz
razie kryzys zauwazam od paru lat, bo on na pewno istnieje, ale dotyczy organizacji pol-
skiego eksportu do Rosji. Wszyscy dziwnie méwia. Kryzys dotknal eksport towarow
z Polski. Pracujac tam przez cale lata — wyjechalem w ubiegtym roku, a pracowatem tam
jedenascie lat, bylem tam takze po 1998 r. — widzialem, ze cho¢by na jeden dzien nie
zabrakto zadnych towarow. Zabraklo towarow z Polski. Bija si¢ o ten rynek. Chyba ra-
czej objawil si¢ kryzys w polskim podejsciu do handlu z Rosja i1 boje si¢, ze on nadal
trwa. Zeby go przelamaé, potrzebne sa $rodki — méwiono tutaj o tym — ogromne $rodki.
Wiele krajow na promocji, na reklamach... To znaczy jest tak, ze czgsto oszczgdzamy na
tym, na czym inni zarabiaja. Potrzebne sa promocje. Zgadzam si¢, ze oszcz¢dnosci bu-
dzetowe itd., ale gdyby w 1998 r. Polska zdecydowata si¢ — wiem, ze fatwo mowi¢, bo
byly straty — zaryzykowa¢ 50 czy 70 milionéw, bo nie sadzg, ze poczatkowo byty po-
trzebne wigksze kwoty, to po paru miesiacach sytuacja wrocitaby do normy i rynki bylby
utrzymane. My$my si¢ jednak natychmiast wycofali, bo nie byto ptatnosci. Trzeba byto
si¢ utrzymac, a to, niestety, kosztuje. Dam przyktad jednego kolegi z bankow.

(Glos z sali: Nie wykorzystaliSmy limitow.)
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Wiasnie. Méwig teraz o jednym z najwigkszych bankow na $wiecie. Nam, Polakom
moéwiono, ze nie wolno tam organizowaé¢ bankow, bo jest ryzyko, bo banki przynosza
straty. W tym samym czasie, jak mowito mi to kierownictwo mojego banku, jego akcjona-
riusze otwierali banki 1 oczywiscie otworzyli. Jeden z bankow, ktory rozpoczal dziatalnos¢
wlasnie w 1998 r. — byt jeszcze wtedy przepis mowiacy o tym, ze kapitat banku musi by¢
wymieniony na ruble, na miejscowa walut¢ — zadeklarowat 50 milionow dolarow, wymie-
nil je na ruble i jeszcze nie rozpoczat dziatalnosci, kiedy w wyniku dewaluacji rubla stracit
dwie trzecie, czyli zostat z 18 milionami rubli. Praktycznie powinien zaprzesta¢ dziatalno-
$ci 1 wycofac¢ sig, ale niczego takiego nie zrobil. Rozmawiatem z kolega pottora roku p6z-
niej. Nie dos¢, ze bank odrobit straty, to juz uzyskat zysk. Dzigkuje.

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Dziekuje bardzo przedstawicielowi BGZ za informacje z drugiej strony.

Szanowni Panstwo, prosz¢ zauwazy¢ wnioski cztowieka, ktory stara si¢ jako prze-
wodniczacy komisji — Pieniazek si¢ nazywam, a rolnictwo reprezentuje — laczy¢ sektor
bankowy siedzacy z tej strony 1 sektor rolniczy siedzacy z tamtej strony 1 szuka¢ rozwia-
zania. Chcemy podaza¢ w jedna strong, bo wida¢ na tej sali, ze przyszedt tutaj ten, kto
chce zrozumie¢ problem i szuka¢ rozwiazania, jak promowac polski eksport i godziwie
zarobi¢ pieniadze, za ktore kiedy§ mozna by wypi¢ dobrego, rosyjskiego szampana czy
gruzinski koniak. To dopiero poczatek drogi 1 ciesze si¢ z ostatniego gtosu, ktéry pokazat,
ze byli tacy przedsigbiorcy, takie firmy zachodnioeuropejskie, ktore zostaly.

Osobiscie dziatatem wtedy w branzy budowlanej. Eksportowatem 1 sprowadza-
tem surowce do produkcji dla firmy ,,Izolacja” Zdunska Wola i przeszedtem wiele rze-
czy. Dzigki temu, ze zostaliSmy, dzisiaj firma dziala, niestety pod nazwa ,Icopal”
Zdunska Wola, bo Dunczycy zobaczyli, ze firma jest prezna i ja kupili. ByliSmy jedna
z pierwszych firm w Polsce, ktora w 1997 r. kupita zaktady ,,Izolacja — Horni Bene-
szow” w Czechach, zeby przez Czechy i Stowacje eksportowaé polskie towary na
Wschod, bo byt to problem polityczny. Przezytem ten okres z drugiej strony.

Mo¢j region t0dzki, sieradzki to dzisiaj region rolno-spozywczy. Obok mnie jest
przedstawiciel regionalnej grupy producentéw zdrowej zywnosci ,,Warta”, ktora po-
wstala po posiedzeniu naszej komisji. Szukamy rozwiazania, ktore moze pomoéc na-
szym wiladzom 1 legislatorom mimo tak skromnych §rodkow i dziury budzetowej. Ma-
my na sali wielu dos§wiadczonych bankowcéw i dzigkujemy, ze zechcieli przyjac nasze
zaproszenie — osobiscie dzigkuje tobie, Krzysztofie, za to, ze$ zechciat to zorganizo-
wac, bo trzeba powiedzie¢, ze ja zainicjowatem, a ty pomogles — a takze ludzi, ktorzy
wiedza, jak to wyglada od strony rolno-spozywcze;.

Teraz rozpoczynamy dyskusje. Mysle, ze nie czas na rozpatrywanie wnioskow,
ale czas na szukanie drog, rozwiazan réznych problemow. Wiemy, ze w tym budzecie
nie moglismy wstawi¢ odpowiednich sum, ktére by dopomogly, chociaz zglaszalismy
takie wnioski jako komisja. Wysuwali je poszczegdlni senatorowie obecni na tej sali,
a za naszym posrednictwem Agencja Rynku Rolnego. Niestety, w pewnych momen-
tach wstrzymywali$my si¢, aby nie glosowaé przeciwko, bo z wielu innych powodéw
nie mogli$my by¢ za.

Szanowni Panstwo, miatbym nastepujaca sugestie. Chcialbym jeszcze poprosic¢
o wypowiedz Krzysztofa Pietraszkiewicza, przedstawiciela terenu i tych, ktorzy chcie-
liby jeszcze zabraé glos, a nastepnie poprosi¢ o pracg w grupach, w zespotach, ktore
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moglyby przygotowac i zaprezentowac parlamentowi pewne rozwiazania, funkcjonuja-
ce cho¢by za Laba, abySmy mogli mimo tak skromnych $rodkow potaczy¢ doswiad-
czenia bankowcoéw z potrzebami eksporteréw zywnosci i producentdw oraz wiedza
firm, ktore maja wielkie doswiadczenie. Mysle, ze dzisiaj odbywa si¢ rzadkie spotka-
nie, bo uczestnicza w nim wszystkie strony.

Bede takze proponowal, abySmy w maju, kiedy pojedziemy na Warmi¢ 1 Mazury
i przekroczymy granicg odbyli spotkanie z rosyjskim odpowiednikiem naszej komisji rol-
nictwa. Mam kontakt z panem Wiadimirem Plotnikowem, cztonkiem komisji rolnictwa
Dumy, ktéry — mam nadzieje — podejmie rozmowy, by wspodlnie zastanowic sig, jaka jest
szansa na usprawnienia tych kwestii. Oczywiscie jest to tylko préba. Dopiero wnioski,
ktére bysmy tam przyjeli, przekazalibySmy naszym legislatorom oraz naszemu rzadowi,
zeby ewentualnie zechcial je wykorzysta¢ w dziataniach reformujacych gospodarke.

Szanowni Panstwo, powoli zblizamy si¢ do zakonczenia naszego wstepnego po-
siedzenia dotyczacego tak szerokiego zakresu problemow, wigc chciatbym prosic¢
o zabranie glosu mojego nauczyciela, Krzysztofa Pietraszkiewicza.

Dyrektor Generalny Zwigzku Bankow Polskich
Krzysztof Pietraszkiewicz:

Ladne rzeczy, Panie Senatorze. Bardzo dzigkuje.

Prosz¢ panstwa, chciatbym powiedzie¢ tylko o kilku sprawach, ale zaczne, na-
wiazujac do wypowiedzi poprzednika, od pewnego pytania, czym sa banki. Ponad sto
dwadziescia lat temu polski poeta odpowiedziat na to pytanie, moéwiac, ze sa to kupcy
1 handlarze, postepuja tak, jak interes kaze. Jest aktyw, to dobrze, deficyt sig juz $liznie,
gtéwkuja, jak zapobiec goliznie.

Pomimo wielu nowych instrumentéw ta mysl pozostaje chyba caly czas aktual-
na. Mozna by powiedzie¢, ze tak naprawde w kazdej wypowiedzi nie wprost mowili-
$my o pieniadzach. Ktokolwiek zabierat gltos za kazdym razem mowit o pieniadzach.
Jesli nie ma pieniedzy, a ich nie ma i nie bylo przez wiele ostatnich lat na wiele stusz-
nych celdéw, to trzeba mie¢ ludzi, wiedzg i dobra organizacjg. Myslg, ze w rozmowach
o naszym miejscu w Europie, a takze o eksporcie konieczne jest zwrdcenie uwagi na
ludzi, na organizacje i na wiedzg, jaka dysponuja wszyscy, to znaczy zar6wno przed-
stawiciele wtadz 1 instytucji finansowych, jak i tych, ktorzy mieliby si¢ zajmowac eks-
portem, bo o nim dzisiaj méwimy.

Oczywiscie mozna by wyglosi¢ ptlomienne, fajne wystapienie — moéwig o sobie —
mozna by opowiada¢ bardzo ciekawe rzeczy, ale spréobujmy dokonaé pewnego bilansu
1 przegladu tego, co zostato powiedziane. Padlo tu bardzo wiele wartosciowych kwestii
i wyglada na to, ze naprawde mamy wiele réznych instrumentoéw, ktore jednak czasami
nie wspotgraja ze soba, nie sa dobrze skoordynowane, nie sa skoncentrowane, wigc
efektywnos¢ ich oddzialywania jest stabsza.

Mysle, ze mozna by si¢ zastanowi¢ nad lepszym wykorzystaniem pieniedzy lub
znalezieniem nowych poktadéw srodkéw finansowych, szczegolnie gdybySmy o eksporcie
moéwili w dalszej perspektywie, a takze w kontekscie naszych wewngtrznych problemow
gospodarczych. Dzisiaj, kiedy moéwimy o eksporcie, musimy pamigtac, ze walka nie toczy
si¢ o to, czy polskie przedsigbiorstwa bgda na rynku rosyjskim, biatoruskim czy ukrainskim,
ale o to, czy polskie przedsigbiorstwa beda na rynku polskim. Prosze panstwa, niektore
przedsigbiorstwa, ktore dzisiaj nie znajda si¢ na rynkach eksportowych, zgina na rynku we-
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wnetrznym. W zwiazku z tym zardwno jedna, jak i druga polityka musi by¢ po prostu sko-
ordynowana. Trzeba dokona¢ pewnych wyborow i1 aktywnie dyskutowaé, takze w kontek-
$cie negocjacyjnym, o naszym miejscu w Europie 10 miejscu naszych przedsigbiorstw
w Europie. To jest powazne wyzwanie dla negocjatorow. Pewne informacje dotyczace
ostatnich negocjacji wskazuja, ze nastepuje jakie§ przewartosciowanie w naszym podejsciu.

Nastepna kwestia, ktora wiaze si¢ z budowa tego potencjatu — chciatbym si¢ sku-
pi¢ na tym, o czym, jak mi si¢ wydaje, mam prawo si¢ wypowiada¢ — to kwestia infra-
struktury zaufania w dziatalno$ci eksportowo-importowej 1 w ogéle w dziatalnos$ci mig-
dzynarodowej. Ot6z w ostatnich latach nie udato si¢ — to zreszta nie bylo tatwe — zbudo-
wac takiej infrastruktury zaufania. Sa to stabilne relacje 1 zwiazki na poziomie rzadow,
bankéw centralnych i specjalnych instytucji, ktore sa powotane w tym celu. To jest dla
nas bardzo wielkie wyzwanie. Po prostu musimy zainicjowa¢ systematyczne kontakty na
wszystkich szczeblach, dba¢ o nie, utrzymywac je i budowa¢ wzajemna wiarygodno$¢
1 zaufanie. Dla sektora bankowego jest to dzisiaj sprawa fundamentalna. Musz¢ powie-
dzie¢, ze na tej sali s osoby, ktore w najtrudniejszych czasach staraty si¢ utrzymac rela-
cje z okreslonymi instytucjami finansowymi na rynku rosyjskim i1 na innych rynkach.
Prosz¢ jednak zauwazy¢, ze do tego sa nam potrzebne takie rzeczy, jak stala wspotpraca
nadzoréw bankowych, stala wspoétpraca bankow centralnych, stata wspdipraca rzadow,
stata wspotpraca agencji powolanych do tego, jesli sa odpowiedniki tych instytucji
w obu krajach. Bez tej infrastruktury, bez wymiany informacji zawsze co$ bedzie stato
na przeszkodzie temu, zeby wylozy¢ dodatkowe pieniadze na zagwarantowanie czy
udzielenie porgczenia. Zawsze co$ bedzie. Wystarczy po prostu, ze kto$ zaryzykuje...

(Glos z sali: Ryzyko kraju...)

...w administracji panstwowej, to za pot roku przyjdzie kontrola z NIK 1 wia-
domo, co z nim zrobi. Przeciez to oczywista sprawa, bo wystarczyto czyta¢ gazete, ze
Rosja ma inny rating 1 po prostu nie angazowac¢ srodkow budzetowych. Jezeli nie od-
powiemy sobie na fundamentalne pytanie, czy decydujemy si¢ na wspieranie eksportu
do krajow o ratingu nizszym niz polski pod pewnymi warunkami, na pewnych zasa-
dach, czy jestesmy gotowi ponies¢ pewne skalkulowane straty, to nic z tego nie bgdzie,
cho¢by$my wyglaszali nie wiem jak madre wystapienia i pisali madre programy.

Wracajac do wygloszonej sentencji, chce zadeklarowaé 1 powiedzie¢, ze jesli
bedzie aktyw, to bedziemy pracowac, wygospodarowywac rozne srodki finansowe,
zeby uczestniczy¢ i robi¢ wspdlne interesy. Jesli bedzie deficyt, bedziemy gléwkowac,
jak z tego wszystkiego wyjs¢. Wszystko musi by¢ jednak skoordynowane. Banki nie
moga by¢ zaskakiwane z dnia na dzien konieczno$cia utworzenia stuprocentowych
rezerw na zaangazowanie kredytowe na tereny wszystkich krajow WNP, co mialo
miejsce kilkadziesiat miesigcy temu, bo poniosty ogromne straty. Wszyscy patrza w tej
chwili przez pryzmat tego, czy nie bgdzie jakiej$ niespodzianki.

Chce powiedzie¢, Panowie Senatorowie, Szanowni Panstwo, Panie Przewodni-
czacy, Ze sytuacja, moim zdaniem, jest niezta. Po pierwsze, mamy niezty system regu-
lacyjny, jesli chodzi o banki. Jest on bardzo rygorystyczny, wyostrzony, ale niezlty. Po
drugie, banki dziatajace w Polsce maja niezte procedury i wiedza, jak chroni¢ si¢ przed
ryzykiem, jak tworzy¢ rezerwy w odpowiednim momencie itd. DojrzeliSmy do tego.
Jezeli jednak mamy wspiera¢ eksport lub podmioty, ktére produkuja na eksport, to
trzeba si¢ zastanowic¢, ktore instrumenty — moga by¢ rozne — sa najbardziej efektywne,
najtansze i od razu buduja miejsca pracy w Polsce.
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Jezeli chcemy sig nad tym zastanawiad, to trzeba zdefiniowac reguty ryzyka ak-
ceptowalnego dla instytucji finansowej, producentéw, przysztych eksporterow, a takze
dla panstwa. Musi by¢ taka sytuacja, ze dzielimy si¢ ryzykiem. Przedsigbiorca ryzykuje
w pewnym zakresie. Czym ryzykuje? Swoim kapitalem, swoja przysztoscia, miejscami
pracy. Bank réwniez ryzykuje swoimi kapitatami i czg§ciowo oszczg¢dnosciami swoich
deponentdéw, ale w razie czego dzieli si¢ ryzykiem z budzetem panstwa. Proszg zauwa-
zy¢, ze tylko czastka rezerw Polski na kredyty w sytuacji nieregularnej jest uzyskiwana
kosztem przychodow. Jezeli bank dzisiaj zaryzykuje, to w wigkszo$ci przypadkow ry-
zykuje czystym zyskiem. Wreszcie jest instytucja ubezpieczajaca, ktora takze powinna
mie¢ prawo 1 musi mie¢ wykalkulowane dopuszczalne ryzyko, z ktorego nikt nie be-
dzie jej rozliczal i pisat na pierwszych stronach gazet, jezeli wydarzy si¢ co$ ztego, bo
wydarzy¢ si¢ moze. Bez zdefiniowania tego trojpodziatu i, generalnie rzecz biorac,
skalkulowania dopuszczalnego ryzyka nie mamy szans na osiagnigcie sukcesu. Wydaje
mi sig, ze potrafimy to juz dzisiaj zrobié, ze pod presja przyktadoéw, ktore panstwo pre-
zentowalidcie, jesteSmy w stanie skonstruowac taki system.

Chcg powiedzie¢, ze od kilkudziesigciu miesigecy razem z Korporacja Ubezpie-
czen Kredytéw Eksportowych staramy si¢ zrozumie¢ czy zdefiniowaé te mechanizmy.
Do tego, zeby bezpiecznie eksportowac, potrzebne sa nie tylko polskie banki i1 polska
KUKE, polski minister finanséw czy polski system porgczen. To beneficjenci, importe-
rzy musza mie¢ odpowiedni, wiarygodny bank, odpowiednia regulacje banku central-
nego, nadzoru bankowego i swoje regulacje, bo inaczej niczego nie odzyskamy. Prze-
ciez nie méwimy o rozdawaniu pieni¢dzy, ale o bezpiecznym finansowaniu.

Panie Przewodniczacy, chciatbym pogratulowa¢ koncepcji, ze powinniSmy roz-
mawiac z parlamentarzystami, ale rzad polski powinien rownoczesnie rozmawia¢ na ten
sam temat i tym samym j¢zykiem z odpowiednikami rzadowymi, a nadzor bankowy
z nadzorem bankowym tamtego kraju. Przeciez oni mieli parg tysigcy bankoéw 1 wiedzie-
lismy — pan Franciszek Krok, ktory jest na sali, dobrze to wie i moze o tym powiedzie¢ —
do ktérych bankéw w Rosji czy na tym terenie mozna mie¢ zaufanie, a w przypadku kto-
rych, jesli tamten przedsigbiorca powie, ze to jego bank, jego gwarancja, lepiej nie
wchodzi¢ w interesy, bo wigksze jest prawdopodobienstwo straty niz korzysci.

Juz konczg — jestem strasznym gadula. Myslg, ze wiemy, jak to zrobi¢, ale mu-
simy powiedzie¢ sobie jeszcze jedna rzecz. Chodzi o to, zeby$my si¢ umoéwili, do ja-
kiego portu zmierzamy. Zgodnie z zasada, ze statek, ktory nie wie, do jakiego portu
zmierza, nie moze liczy¢ na pomys$lne wiatry, chciatlbym si¢ uméwic¢ co do tego, ze
rzad, Bank Centralny, banki komercyjne, instytucje gwarantujace itd. wiedza, dokad
zmierzaja, maja okreslone ryzyko i priorytety, definiuja ryzyko, a nastgpnie urucha-
miaja okreslone instrumenty.

Ostatnia sprawa, ktéra jest fundamentem, prosze panstwa, to wiedza. Nie wierze
w sukces sze$ciuset czy o$miuset tysigcy eksporterow. Uwierze w sukces mrowki, ktéra
przechodzi codziennie przez granice, bo na swoje utrzymanie jako$ tam zarobi. Nie lek-
cewazg, nie dezawuujg tej pracy. Jesli jednak mowimy o tak powaznych przedsiewzig-
ciach — chodzi mi o przedostatnie wystapienie — to musimy mowi¢ o skoordynowanej
pracy nie tylko producentow, nie tylko jednej hurtowni, ale wielu hurtownikéw, wielu
zwiazkéw. Po prostu musimy si¢ nauczy¢ organizacji i wesprze¢ instytucje, ktore zajma
si¢ profesjonalnym zorganizowaniem naszej wspotpracy z duzymi rynkami. W przypad-
ku mniejszych rynkow mozemy pozostawi¢ — to jest wielka warto$cia — wspOtprace wo-
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jewddztw i regionéw. To jest wazne, nie nalezy o tym zapominac. Jesli jednak moéwimy
o wigkszych programach, to musza to by¢ przedsigwzigcia znaczacej wagi.

Mysle, ze nie naduzyje prawa do reprezentowania, jesli powiem, ze gdy beda
podejmowane takie prace, a sadze¢, ze musza by¢ podejmowane, to na pewno przed-
stawiciele bankoéw i tych z kapitalem krajowym, 1 tych z kapitalem zagranicznym
beda w nich uczestniczy¢, aby wypracowac najlepsze rozwiazania. Jest aktyw, to
dobrze.

Przewodniczacy Jerzy Pieniazek:

Dzigkuje, Kolego Dyrektorze, za t¢ wypowiedz, ktora w wielu kwestiach mnie
wyreczyla. Jak mowig, raczkujemy jako komisja, jesli chodzi o t¢ kwestig, dlatego je-
ste§my na styku potrzeb 1 mozliwosci bankowcoOw 1 w ten sposob istnieje dzisiaj kwa-
dratowy stol bankowo-rolny.

Bardzo proszg, pan Krok, przedstawiciel Banku Rozwoju Eksportu.

Wicedyrektor Departamentu Instytucji Finansowych w BRE Banku
Franciszek Krok:

Bedg¢ mowit krotko. Pan przewodniczacy uzyt sformutowania , krytyka KUKE”.
Krytyka nalezata do przesztosci, bo tak to zdanie zostalo sformulowane. Mam ten ma-
terial, nie bylem jego autorem. Na dowod podam przyktad, ktéory budzi zdziwienie
w kregach towarzyskich, ze przez ostatnie dwa lata sfinansowaliSmy eksport polskich
kombajnéw na Biatoru§ na kwote prawie 40 milionéw dolaréw. Dzisiaj, kiedy si¢
o tym mowi, to nikt nie wierzy, bo prasa mowi o Biatorusi jak o jakim$ getcie. Oczy-
wiscie wszystko bylo ubezpieczone w KUKE. Chcialbym takze doda¢, ze Bialorusini
ptaca jak w szwajcarskim zegarku. Wszystko to jest robione, poniewaz kredyt zawsze
jest z KUKE. Wiemy, ze jezeli obwod brzeski bierze pieniadze i nie moze w terminie
sptaci¢ kredytu, to bank za niego pokryje. Bank nie straci, bo zastosuje odsetki karne.
Przedstawiam te sytuacje jako jeden z przyktadow.

Jezeli chodzi o Rosj¢ — bytem radca handlowym i obserwowalem to, co si¢ tam
dziato — to zmiany w polskiej organizacji handlu zagranicznego zaszty bardzo daleko.
Chciatem zapytaé, jaka centrala handlu zagranicznego ma dzisiaj przedstawicielstwo
w Rosji? Wydaje mi sig, ze zadna. Na poczatku lat dziewigédziesiatych byto ich kilka,
wigc miat kto chodzi¢ koto probleméw polskiego eksportu. Poza tym kazda polska
centrala, tacznie z Budimeksem, handlowata czym si¢ dalo, bo czasami trafiala si¢
okazja podczas realizacji kontraktu.

Mysle, ze dzisiaj jest lepszy klimat 1 trzeba wykorzysta¢ ten moment, poniewaz
konkurencja na rynku jest ogromna. Nam i eksporterom tylko si¢ wydaje, ze jest taki
czy inny problem. Trzeba jednak przebi¢ si¢ wewnatrz, bo sa rézne lobby. Widze¢ przy
okazji eksportu kombajndw na Biatorus, jak wchodza niemieckie czy amerykanskie
firmy 1 jakimi metodami dziataja. To jest fakt. Pan prezes juz méwit, jakimi metodami
dzialaja. Przepraszam bardzo, to taka dygresja.

Statystyka mowi, ze 80% polskiego eksportu prowadza $rednie 1 mate firmy.
Wydaje mi sig, ze jezeli one nie zorganizuja si¢ za granica, to bedziemy na przegra-
nych pozycjach. Rosjanie pytaja, gdzie sa polskie lekarstwa — faktem jest, ze czegs¢
przedsigbiorstw farmaceutycznych sprzedali§my — polskie kwiaty, warzywa, ubiory itd.
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Przeciez z okazji olimpiady w Moskwie wypromowalismy seri¢ kosmetykow ,,Kon-
sul”. Kto je dzisiaj pamigta? Po prostu zniknety z rynku.

Myslg, ze kolejny element, o ktorym méwit pan z Ministerstwa Gospodarki, to
element edukacyjny. Podstawowe pytanie: gdzie, w jakim banku ma konto odpowiednik
polskiego przedsigbiorcy? Przyjmuj¢ bardzo duzo ludzi ze Wschodu, chociazby z tego
powodu, ze od paru lat funkcjonuj¢ na tym rynku. Jesli chodzi o jakie$ nowo powstate
itd., to w ogdle nie trzeba sobie zawraca¢ gtowy, poniewaz po prostu straci si¢ pieniadze.
KUKE nie jest instytucja dobroczynna i nie sfinansuje, jezeli nie bedzie miala realnej
oceny mozliwos$ci splaty zaciagnigtego kredytu czy zaptaty za dostarczony towar.

Chciatem jeszcze powiedzie¢ koledze z BGZ, ktérego znam wiele lat, Zze nie ma
zadnego wptywu to, czy jest taki kapital, czy inny. Kapital funkcjonuje na podstawie pol-
skiego prawa. Nigdy nie miatem probleméw z finansowaniem czegokolwiek z tego tytutu,
ze w moim banku jest, na przyktad, kapital niemiecki. Liczy si¢ jako$¢ projektu. Dzigkuje.

Doradca Prezesa Zarzadu Banku Gospodarki Zywnosciowej
Marek Ociepka:

Nie chce polemizowaé, bo mowitem tylko o swoim przyktadzie, czyli o Banku
Handlowym 1 Citibanku. Akurat w tym przypadku to miato znaczenie, poniewaz Citi-
bank podjat decyzje o likwidacji banku, ktory tworzytem w Moskwie jako Bank Han-
dlowy Wostok.

(Glos z sali: Tak, zgadza sig...)

Chcg powiedzie¢, nawiazujac oczywiscie do wypowiedzi mojego przedmoéwcey,
ze istniejq jeszcze firmy, ktore kiedys w Moskwie nazywaty si¢ centralami handlu za-
granicznego. Jest ich niemato, bo okoto czterdziestu czy trzydziesci parg. Powstal na-
wet klub polskich przedstawicielstw skladajacy si¢ z ich przedstawicieli, ale zaszty tak
potezne zmiany, ze te firmy juz nie reprezentuja tej czgsci gospodarki, ktora reprezen-
towaly kiedys. Po pierwsze, prywatyzacja doprowadzita do tego, ze te firmy nie repre-
zentuja juz pewnych zaktadow. Po drugie, przy dzisiejszej cenie kredytu 1 mocnej zto-
towce nie potrafia juz niczego sprzedaé. Dzigkuje.

(Wypowiedzi w tle nagrania)

Prezes Zarzadu Krajowego Zwiazku Spoldzielni Mleczarskich
Stanistaw Michalski:

Mowig z punktu widzenia polskiego sektora mleka, a spétdzielczo§¢ mleczarska
to 80% tego sektora na rynku wschodnim, a moze nawet wigcej. Zdecydowalismy si¢ —
nie ma innego wyjscia — na funkcjonowanie wedlug tych regut, ktore tam obowiazuja.
Dzisiaj stan jest taki, ze jesli chodzi — powiedziatem po krakowsku — jezeli chodzi
o obudowe instytucjonalna, o ktérej pan mowil, to nie mozna narzeka¢. Zgadzam sig,
ze by¢ moze obudowa instytucjonalna nie jest na najwyzszym poziomie, ale przystaje
do tamtejszych realiow.

Jest jednak sprawa, ktora podnosze i bede podnosil. Zastanawiamy si¢ w zwiaz-
ku... Dalem kiedy$ takie zadanie moim pracownikom, aby oboj¢tnie jakimi metodami
sprobowali wywazy¢, to znaczy okres$lic wpltyw poszczegdlnych instrumentow wspo-
magajacych na poziom eksportu, czy mowiac jezykiem agronomicznym czy zootech-
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nicznym, na udatno$¢ podejmowanych transakcji. Okazuje sig, ze przynajmniej
w branzy mleka najwazniejszym elementem — moi koledzy 1 pracownicy okreslaja jego
wptyw na 70 do 80% — jest to, co w Unii Europejskiej jest stosowane najczescie;j,
a mianowicie subwencjonowanie, czyli to, co nazywaja refundacjami eksportowymi.

Panowie Senatorowie, wykorzystaliSmy okazj¢ stworzona wizyta prezydenta Pu-
tina w kraju. WystaliSmy niewielu — im wigcej, tym gorzej — bo trzech kompetentnych,
to znaczy dosy¢ skutecznie dziatajacych na rynku wschodnim szeféw firm mleczarskich
miedzyspotdzielczych i1 spotdzielczych. Okazato sig, ze wszystkie rozmowy skonczyty
si¢ fiaskiem, poniewaz nie mozemy konkurowa¢ cenowo. Ta sprawa nie rozbila si¢ ani
o ubezpieczenia, ani o instrumenty finansowania, ani o promocje. Uwierzcie mi, Pano-
wie Senatorowie, wszystkie rozmowy prowadzone przez konkretnych, znanych sobie
partnerow handlowych, migdzy tymi trzema firmami a firmami rosyjskimi rozbity si¢
o ceny. Gdybysmy chcieli si¢ tam ulokowa¢ ponizej pewnego poziomu, to zadnego pro-
ducenta w kraju nie wprowadziliby§my bez narazania go na straty. Podkreslam, Panowie
Senatorowie, ze wszystkie instrumenty sa wazne, ale jesli chodzi o ten sektor, to najwaz-
niejszym instrumentem, sprawdzonym przy okazji wizyty prezydenta sa refundacje eks-
portowe, bo umozliwiaja konfrontacj¢ z partnerami z Zachodu, ktorzy walcza o te rynki.

Przysiggam, Panie Senatorze, ze juz nigdy wigcej nie bed¢ mowil na ten temat,
bo juz parg razy mowitem.

Przewodniczacy Jerzy Pieniazek:

Panie Stanistawie, prosze nie przysiggacé, bo dopdki sprawa nie jest rozwigzana,
nalezy o niej méwic.

Czy przedstawiciel Ministerstwa Gospodarki chciatby jeszcze zabra¢ glos?

Proszg, Panie Dyrektorze.

Zastepca Dyrektora Departamentu Promocji Gospodarczej
w Ministerstwie Gospodarki
Cezariusz Kwaterski:

Dzigkuje.

Gwoli podsumowania, chciatbym ustosunkowaé si¢ bardzo krdotko do kilku
kwestii poruszonych podczas dyskusji oraz do pytan, ktore padty.

Zaczng — mam nadziejg, ze chronologicznie — od poréwnania naszego systemu
promocji i wspierania z innymi krajami, czy to bezposrednio z nami sasiadujacymi, czy
z krajami Unii Europejskiej. Wlasciwie tego typu pordwnanie, niezaleznie od pewnych
roznic o charakterze instytucjonalnym czy organizacyjnym, mozna by byto sprowadzi¢
do jednego stwierdzenia. Generalnie rzecz biorac, z punktu widzenia prawnego, insty-
tucjonalnego dysponujemy poréwnywalnymi instrumentami wspierania i promocji
z tymi, ktore funkcjonuja w krajach Organizacji Wspolpracy Gospodarczej i Rozwoju
1w krajach Unii Europejskiej. Podstawowy problem 1 podstawowa rdznica, ktora ist-
nieje pomigdzy naszym krajem, a tymi krajami, to po pierwsze, skala wykorzystania
tych instrumentéw. One niejednokrotnie sa dostgpne i z prawnego punktu widzenia od
lat sa do dyspozycji polskich przedsigbiorcéw, a nie sa wykorzystane lub sa wykorzy-
stywane w minimalnym zakresie, jak juz powiedziatl pan prezes Pazura. Chodzi cho-
ciazby o instrument o nazwie ,,kredyty rzadowe” czy ,.kredyty rzadowe wiazane z pol-
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skim eksportem”. Jest to tak zwana pomoc wiazana, ale to juz szczeg6ly. Powtarzam,
po pierwsze, skala, a po drugie — jest to bezposrednio zwiazane ze skala — dostepnos¢
1 mozliwo$¢ przeznaczenia odpowiednich §rodkéw na dane instrumenty.

Kolejna kwestia, do ktorej chciatbym nawigzac, jest pytanie, za ile producentom
i eksporterom przyznawane czy oferowane sa takie, a nie inne instrumenty proekspor-
towe. Oczywiscie jest to raczej pytanie do instytucji finansujacych: bankowych 1 ubez-
pieczeniowych, ale jako przedstawiciel Ministerstwa Gospodarki moge podkresli¢, iz
wszelkie instrumenty oferowane przez ministerstwo oraz wszelka pomoc udzielana
przez agendy ministerstwa, instytucje wspotpracujace czy agendy zagraniczne, takie
jak wydziaty ekonomiczno-handlowe jest oferowana bezptatnie.

Ze strony przedstawicielki centrum promocji padto pytanie — ten temat pojawial si¢
w kilku wypowiedziach — dotyczace systemu refundacji imprez targowo-wystawienniczych.
Jest to system, ktory po raz pierwszy powstal z tak duzym, bo trzyletnim wyprzedzeniem.
Ma pani racje, to byty lata 1999-2002. Najprawdopodobniej w roku 2002 zakonczy sig jego
funkcjonowanie w zakresie kryteriow i zasad, ale raczej nie przewidujemy wielkich modyfi-
kacji. Powstanie kolejny system, prawdopodobnie na lata 2003—2005.

Dlaczego nie przewidujemy modyfikacji? Migdzy innymi dlatego, ze obecnie
funkcjonujacy system nie jest projektem Ministerstwa Gospodarki. Prawdopodobnie
nie bgdzie nim takze system, ktory zostanie wprowadzony. Jest to swoiste odzwiercie-
dlenie bardzo trudnego kompromisu. Chodzi o r6znego rodzaju dezyderaty, postulaty,
sygnaty, ktore otrzymujemy od organizacji gospodarczych, od profesjonalnych organi-
zatorow targéw 1 wystaw na catym $wiecie, od placoéwek ekonomiczno-handlowych,
od indywidualnych przedsigbiorcéw oraz od parlamentarzystow, ktorzy bezposrednio
do nas przysylaja swoje dezyderaty, informujac, ze w zwiazku z takimi, a nie innymi
kontaktami, ktore maja w swoich okregach wyborczych z przedsigbiorcami, uwazaja,
ze taka, a nie inna impreza targowo-wystawiennicza powinna wczesniej niz pdzniej
znalez¢ sig na liScie refundacji ministra gospodarki i dosta¢ raczej wigksza niz mniej-
sza refundacje. Uwierzcie panstwo, mamy tych postulatow bardzo duzo i dotycza one
bardzo réznych obszaréw zwiazanych z ta tematyka. Oczywiscie mozemy dyskutowaé
na temat wysoko$ci przyznawanych refundacji. Nie neguj¢ tego, ze dla wielu firm,
szczeg6lnie malych i $rednich, moga si¢ one okaza¢ za niskie czy tez zdecydowanie
niewystarczajace. Mamy jednak réwniez informacje od firm, ktére potwierdzaja, 1z
gdyby nie refundacja, to na pewno nie wzigtyby udzialu w jakichkolwiek targach czy
w jakiejkolwiek wystawie poza granicami kraju. Niejednokrotnie wrgcz warunkuje ona
zainteresowanie przedsigbiorstw ta forma promocji.

W ramach naszego systemu funkcjonuje jeszcze jeden dodatkowy element, ktory
faworyzuje — moze tak powiem — mate i $rednie przedsigbiorstwa, o ktorych byta juz dzi-
sia) mowa. Istnieje co$ takiego, jak ustalona kwota ryczattowa refundacji w przeliczeniu
na 1 m” powierzchni wystawienniczej. W przypadku przedsigbiorstw zaliczanych wedtug
kategorii 1 kryteriow do sektora matych i srednich kwota refundacji w odniesieniu do wy-
staw 1 targdw jest wyzsza niz w przypadku przedsigbiorstw z pozostatych kategorii. Mamy
na uwadze, ze sa to przedsigbiorstwa, ktdre sa najbardziej wrazliwe na wszelkie fluktuacje
na rynkach zagranicznych, réwniez w zakresie popytu. Dlaczego? Dlatego, ze maja one
nastgpujace cechy: po pierwsze, praktycznie 85% matych 1 $rednich przedsigbiorstw
w Polsce nie posiada jakichkolwiek certyfikatow potwierdzajacych jakos¢ i standardy eks-
portowanych produktow, po drugie, zdecydowana ich wigkszo$¢ jest bardzo skoncentro-
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wana geograficznie i produktowo, co sprawia, ze staje si¢ wrecz maksymalnie wrazliwa na
wszelkie fluktuacje na rynkach. Oznacza to, ze zdecydowana wigkszo$¢ przedsigbiorstw
eksportuje najwyzej na jeden lub dwa rynki jeden lub dwa produkty.

Konkludujac moja wypowiedz, cheg stwierdzié¢, ze bedziemy modyfikowaé ten
system przede wszystkim na podstawie postulatow i dezyderatdow przedsigbiorstw
1 organizacji gospodarczych. Tak jak juz powiedziatem, jest on wtasciwie w najmniej-
szym stopniu wyrazem woli urz¢dnikow, a raczej odbiciem postulatow otrzymywanych
z zewnatrz. Dziekuje uprzejmie.

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Dzigkujg, Panie Dyrektorze.

Czy kto$ jeszcze chciatby zabra¢ glos?

(Przewodniczqcy Wielkiej Kapituly Zwiqzku Polskiego Przemystu, Handlu i Fi-
nansow Roman Miyniec: Panie Senatorze, jesli mozna, to chciatbym zwrdci¢ uwage na
watek organizacyjny.)

Prosze bardzo.

Przewodniczacy Wielkiej Kapituly
Zwiazku Polskiego Przemystu, Handlu i Finansow
Roman Mlyniec:

Merytorycznie wszyscy si¢ zgadzamy — gratulujemy stusznosci wyboru tematu — ze
rynkow wschodnich absolutnie nie mozna utraci¢ bez wzgledu na to, jakie beda losy — mam
nadzieje, ze beda pozytywne — przystapienia do Unii Europejskiej. Moze wtedy co$ si¢ wy-
jasni, bo niewatpliwie najbardziej newralgiczny punkt to doptaty. Jest to dobijanie naszego
eksportu poprzez subwencjonowanie, doptaty czy refundacje, bo réznie je mozna nazwac.

Jesli chodzi o organizacjg, to podczas wizyty pana prezydenta Putina bardzo
aktywna rolg odegrat Komitet do spraw Wspodtpracy z Rosja, a zwlaszcza podzespot do
spraw eksportu rolno-spozywczego Krajowej Izby Gospodarczej. Sugeruj¢ — bardzo
bym o to prosit — zeby do tego grona dotaczy¢ Komitet do spraw Wspotpracy z Rosja,
poniewaz oni juz prowadza rozmowy ze swoimi odpowiednikami w Rosji 1 wydaje mi
si¢, ze maja bardzo bogate do§wiadczenie. Przewodniczacym jest znany menedzer, pan
Feliks Kulikowski, a w pracach komitetu uczestniczy takze profesor Zigba i Roman
Jagielinski. Proponowalbym skorzysta¢ z do§wiadczenia tego komitetu, ktory — jak
powiedziatem — bardzo aktywnie dziatal podczas wizyty prezydenta Putina i kontynu-
uje rozmowy ze swoimi partnerami w Moskwie i wlaczy¢ go do wspotpracy prowa-
dzonej przez pana senatora. Dzigkuje bardzo.

Przewodniczacy Jerzy Pieniagzek:

Przez nas jako komisje¢, bo staramy si¢ dziata¢ wspodlnie.

Szanowni Panstwo, chcialbym, zeby teraz nasza komisja, ktorej posiedzenie
miato forme¢ niezamknigtego, prostokatnego stotu, przerwata obrady, moze na miesiac,
moze na dwa, moze na pol roku, poniewaz uwazam, ze jest to pierwsze spotkanie tych,
ktorzy chcieli przyja¢ zaproszenie i przyby¢. Przepraszamy za ulomnosci, ktore wia-
zaly si¢ z przygotowaniem posiedzenia, ale jakze szeroki i trudny jest zakres spraw,
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jakze odmienne sa potrzeby terenu, szczegolnie jesli chodzi o doptaty — mowili o tym
panowie — a jakie sa mozliwosci sprawcze.

Panowie i Panie Bankowcy, przede wszystkim szanuj¢ to, ze pomimo ztych do-
swiadczen ze Wschodem jestescie tutaj i szukacie rozwiazan, ktére pozwola nam tam
wroci¢. W imieniu senackiej Komisji Rolnictwa i Rozwoju Wsi wyrazam dla was
wielki szacunek 1 mam nadziejg, ze bedziemy kontynuowac¢ nasze prace na roboczych
spotkaniach. Postaramy si¢ zaprosi¢ waszych przedstawicieli na nasze kolejne posie-
dzenie wyjazdowe, ktore organizujemy w maju na Warmii 1 czesciowo po drugiej stro-
nie granicy. Poprosimy wtedy cho¢by pana Stanistawa Zigbe rodem z ziemi todzkiej,
bylego ministra rolnictwa, ktory dzisiaj gdzie§ tam pracuje, jak réwniez tych z tego
grona, ktorzy zechca przyjaé nasze zaproszenie.

Pani sekretarz przetworzy wnioski, ktore tutaj zgltoszono, da nam je do rozpa-
trzenia na nastgpnym posiedzeniu — taka mamy zasad¢ — juz we wlasnym gronie, a na-
stgpnie pozwolimy sobie przestac je panstwu do ewentualnego zastosowania.

Szanowni Panstwo, chcialbym przede wszystkim podzigkowaé dyrektorowi
Pietraszkiewiczowi za zorganizowanie strony bankowe;j...

(Wypowiedz poza mikrofonem)

...za to, ze wptynal na obecnos¢ panstwa, ze przyjeliscie zaproszenie nie Komi-
sji Gospodarki i Finanséw Publicznych, a Komisji Rolnictwa i Rozwoju Wsi. JesteSmy
za to bardzo wdzieczni.

Dzigkujg bardzo przedstawicielom obu ministerstw, czyli rolnictwa i gospodarki
za powazne potraktowanie naszego posiedzenia. Szczegdlnie dzigkuje KUKE za to, ze
pomimo ztych do$§wiadczen z poprzedniej kadencji przedstawiliScie dzisiaj materiat
1 propozycje, ktore — mam nadzieje — zweryfikowane przez rzeczywistos$¢ 1 polaczone
z wigkszym dostgpem do finansoOw beda mogtly przyblizy¢ cele, ktore wspolnie dzisiaj
wytozyliSmy. Dzigkuj¢ organizacjom rolniczym i szefowi agencji, ktérzy uczestniczyli
w posiedzeniu za to, ze mowimy jednym glosem. Trzeba unifikowac si¢ z Unia Euro-
pejska, ale nie nalezy zapomina¢ o Potudniu, Wschodzie czy o Dalekim Wschodzie.
Na sali sa takze przedstawiciele dwoch prywatnych organizacji, ktére promuja nasz
eksport. Dzigkuje, Mite Panie, za ubarwienie naszego spotkania, ale takze za jego
wzbogacenie merytoryczne waszymi doskonalymi, glgbokimi wypowiedziami.

Chcialbym uzna¢ nasze posiedzenie komisji za przerwane. Pozwolimy sobie za-
prosi¢ panstwa na kolejne i przekaza¢ wnioski naszym decydentom do ewentualnej
zyczliwej realizacji. Historia, wyborcy 1 wasi klienci ocenia, czy istniala potrzeba zor-
ganizowania tego spotkania i naszych dziatan.

Posiedzenie senackiej komisji dotyczace pierwszego, merytorycznego punktu —
za chwilg bedziemy rozpatrywac¢ drugi punkt, organizacyjny — uwazam za zamknigte.

Serdecznie dzigkuje panstwu za obecnos¢ i1 za przybycie.

(Przerwa w obradach)

Przewodniczacy Jerzy Pienigzek:

Jesli chodzi o sprawy organizacyjne, to dzigkuje za pomoc w prowadzeniu obrad
1za zapytania, bo poczatek byl trudny, ale p6zniej zaczgliSmy mowic jednym glosem 1 je-
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stem za to bardzo wdzigczny. Wspdlnie pomyslimy, co zrobi¢ dalej, ale teraz mam prosbe,
aby pani sekretarz zechciata powiedzie¢ o konferencji, ktéra odbgdzie si¢ za tydzien.
Proszg bardzo.

Sekretarz Komisji Rolnictwa i Rozwoju Wsi
Joanna Kowalska:

Mamy zamowiona dodatkowa sale, poniewaz zainteresowanie konferencja jak
na razie jest duze i boimy sig, ze ponad sto miejsc w sali plenarnej to bedzie za mato.
Zostana dostawione krzesta. Obok jest zarezerwowana sala, w ktorej jest telebim. Jest
juz przygotowana teczka. Kazdy z uczestnikow otrzyma teczke z materiatami. Kazdy
materiat ma oktadke, jest archiwizowany. Jest dziewig¢ materiatow. Tu bedzie jeszcze
tytut, a po drugiej stronie bedzie kartka z programem. Jezeli chodzi o sprawy organiza-
cyjne, to wszystko.

Przewodniczacy Jerzy Pieniagzek:

Trzeba doda¢, ze rozpoczyna marszatek, ja prowadze obrady, ale pierwszym
wyktadowca bedzie wicepremier Kalinowski. Mamy wiceministra Pietrasa od pani
Hiibner, nastgpnie szefa izby rolniczej, marszatka lubuskiego 1 FAPA o materiatach
pomocowych. Merytorycznie ta konferencja bedzie bardzo gleboka. Potem bedzie
przerwa 1 konferencja prasowa. Bardzo prosze, Pani Sekretarz, aby jutro poprosi¢ na
nig prasg. Trzeba przeznaczy¢ na nia oddzielna salkg. Bylby na niej takze marszatek,
bo bedzie on uczestniczyt do przerwy, czyli do konferencji prasowe;.

(Sekretarz Komisji Rolnictwa i Rozwoju Wsi Joanna Kowalska: Przepraszam,
sala jest juz zarezerwowana i to wszystko jest...)

Prasa rowniez, tak?

(Sekretarz Komisji Rolnictwa i Rozwoju Wsi Joanna Kowalska: Tak.)

Widzg, ze wszystko jest przygotowane.

Mam jedna prosbe do panow senatorow. Pdzniej jest poczgstunek. Bedzie nowa
zywno$¢, tak jak obiecaliSmy na posiedzeniu. Wezmg kilkanascie naszych firm, ktore
zaprezentuja si¢ na gorze. Bedzie to jajeczko wielkanocne, wigc mozliwosci sa skrom-
ne, ale nie mozna zrobi¢ inaczej, trzeba $wiatecznie, bo to Wielki Tydzien. W tej
chwili mam problem, poniewaz na moim terenie nie ma polskiej firmy z sokami. Jest
zagraniczna, ale nie chce korzysta¢ z jej wyrobow, bo napisaliémy, ze na poczgstunek
bedzie zdrowa, polska zywnos¢. Gdybyscie mieli zyczliwa firme, ktéra chciataby wy-
stawi¢ nasze, polskie soki ze swoim logo, to oprocz herbaty i kawy bylyby jeszcze soki
1 mozna by bylo si¢ zaprezentowac.

Jutro o godzinie 12.00 jest spotkanie z ambasadorem Hiszpanii w Polsce. Jest na-
szym gos$ciem. To niespodziewana wizyta. Hiszpania przejeta przewodnictwo w Unii
Europejskiej i jej przedstawiciel spotyka si¢ z komisjami rolnictwa. Senator Izdebski nie
moze bra¢ udzialu. Gdyby ktéry$ z pandéw mogt by¢ jutro o 12.00, to spotkanie jest
w salinr 179.

Chce panstwa poinformowaé, ze z senatorem Izdebskim odbylismy spotkanie
z Gerdem Sonnleitnerem, szefem COPA COGECA, czyli szefem organizacji rolnikow
zjednoczonej Europy, ktory zapewnil, ze beda walczy¢, aby polscy rolnicy byli tak sa-
mo traktowani, bo przedstawiliSmy taki postulat, podzigkowal nam za spotkanie i za-
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checit do jednoczenia polskiego ruchu rolniczego, poniewaz wtedy mozna jednym gto-
sem mowic o naszych sprawach rolniczych. Chciatem o tym poinformowac przy okazji
spraw roznych.

Czy sa jeszcze inne sprawy?

Mili Panowie, jezeli nie, to powiem teraz, jakie mamy tematy do biezacego pro-
cedowania. Okazuje si¢, ze ustawa o biopaliwach jest odsuwana w czasie. Nasi nie
moga si¢ dogada¢ w rzadzie, jezeli chodzi o wersj¢ ostateczna. W przypadku ustawy
0 obrocie ziemia réwniez jest zapis, ze w najblizszym czasie nie wejdzie na wokandg,
poniewaz pojawity si¢ problemy zwiazane z unifikacja przepiséw z przepisami Unii
Europejskiej. Mam wigc sugestig, aby w maju przygotowaé wyjazd na Warmi¢ i Mazu-
ry, jezeli senator Lorenz by nas przyjat. Jezeli bedzie z tym klopot, to porozmawiamy
o innej wersji. Czy jest zgoda? Jest.

Czy, Panowie Senatorowie, macie jeszcze inne sprawy? Nie.

Serdecznie dzigkuj¢ za przybycie, za organizacj¢ 1 za profesjonalna obstuge na-
szego posiedzenia. Dzigkujg.

(Koniec posiedzenia o godzinie 19 minut 00)
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